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ВСТУП
Тематика тестів охоплює теоретичні та практичні питання, які є основними для засвоєння цього курсу. Для зручності користування тести розподілені за темами та надані студентам у порядку викладу матеріалу у такій хронології:
	Назва теми
	Кількість 
тестів
	Сторінки

	Суть, склад і види зовнішньоекономічних зв’язків
	40
	5-14

	Механізм державного регулювання у сфері зовнішньоекономічної діяльності
	20
	14-18

	Суть і особливості митно-тарифної системи регулювання ЗЕД
	86
	18-35

	Нетарифні методи регулювання ЗЕД
	70
	35-49

	Управління контрактною діяльністю та практика ведення комерційних переговорів
	60
	49-61

	Організація і технологія транспортного забезпечення ЗЕД
	80
	62-77


	Валютно-фінансові та платіжні умови зовнішньоекономічних угод
	60
	77-87

	Кредитування у ЗЕД
	50
	87-96

	Страхування у зовнішньоекономічній діяльності
	17
	96-100


	Ефективність зовнішньоекономічної діяльності
	17
	100-104

	РАЗОМ
	500 тестів


Кожен тест має одну правильну відповідь, яка розташована довільно.
Оцінювання за результатами тестування здійснюється так:
90-100% правильних відповідей – «відмінно»
70-89% правильних відповідей – «добре»
51-69% правильних відповідей – «задовільно»
менше 50% правильних відповідей – «незадовільно».
СУТЬ, СКЛАД І ВИДИ 

ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНИХ ЗВ’ЯЗКІВ
1. Оберіть правильну відповідь: «Зовнішньоекономічні зв’язки – це..»

1. Взаємини держав у сфері політики та дипломатії.
2. Зв’язки підприємства з іншими підприємствами з питань розвитку науково-технологічного співробітництва.
3. Комплексна система різноманітних форм міжнародного співробітництва держав та їх суб’єктів у всіх галузях економічної діяльності.
4. Зовнішні відносини держав у вирішенні глобальних екологічних проблем.
2.
Які з аспектів зовнішньоекономічних зв’язків виступають як функції?
1. Міжнародне визнання споживчої вартості продуктів міжнародного поділу праці.
2. Зміцнення банківської сфери та підвищення ефективності валютних операцій.
3. Збільшення сукупного суспільного продукту і національного доходу.
4. Забезпечення ефективного використання інструментів митного контролю та регулювання товарообміну на митній території України.
3.
За напрямком товарного потоку зовнішньоекономічні зв’язки поділяються на:
1. Зовнішньоторговельні, фінансові, виробничі, інвестиційні.
2. Експортні, імпортні.
3. Торгівля, бартер, туризм, франчайзинг, лізинг, інжиніринг.
4. Економічні, організаційно-розпорядчі.
4. Який з перелічених показників відображає обсяги зовнішньоекономічних відносин?

1. Зовнішньоторговельний оборот.
2. Зовнішньоторговельний баланс.
3. Експортна квота.
4. Темпи приросту зовнішньоторговельного обороту.
5. Якісну сторону зовнішньоекономічних зв’язків характеризує:
1. Структура експорту та імпорту товарів.
2. Зовнішньоторговельний оборот країни.
3. Обсяги платіжного балансу країни.
4. Темпи зростання зовнішньоторговельного обороту.
6. Виберіть класифікаційну групу зовнішньоекономічних зв’язків за структурною ознакою:

1. Експорт.
2. Імпорт.
3. Фінансові.
4. Зовнішньоекономічна політика.
7.
Зовнішньоекономічна політика держави залежно від напрямків впливу на вітчизняну та світову економіку представлена:
1. Зовнішньоторговельною, зовнішньоінвестиційною, валютною, митною.
2. Поточною, довгостроковою.
3. Тарифною, нетарифною.
4. Усі відповіді правильні.
8. Автаркічна модель зовнішньоекономічної політики характеризується відсутністю:

1. Державних перешкод при регулюванні імпорту.
2. Протекціоністських методів регулювання зовнішньоекономічних зв’язків.
3. Зовнішньоекономічних відносин з іншими країнами.
4. Державних перешкод у сфері зовнішньоекономічних відносин.
9. Зовнішньоекономічна діяльність - це: 

1. Сукупність організаційно-економічних, виробничо-господарських та оперативно-комерційних функцій підприємств, орієнтованих на світовий ринок, з врахуванням обраної ними зовнішньоекономічної стратегії, форм та методів роботи на зарубіжних ринках.
2. Комплекс дій контрагентів (іноземних партнерів по зовнішньоторговельній операції) різних країн, спрямованих на підготовку, здійснення та забезпечення торговельного обміну.
3. Виконання спільних і замовних робіт, виконання замовлень на підготовку науково-технічної документації, наукового обладнання та дослідних зразків виробів і матеріалів, проведення науково-технічних експертиз, консультацій за кордоном.
4. Інвестиційна та інша діяльність, включаючи виробничу кооперацію, в галузі міжнародного обміну товарами, роботами послугами.
10. На рівні суб’єктів господарювання реалізація зовнішньоекономічної діяльності спрямована на:

1. Установлення міждержавних засад співробітництва.
2. Взаємовигідне укладання та своєчасне виконання зобов’язань щодо контракту.
3. Створення торговельних і правових механізмів, що стимулюють розвиток та підвищення ефективності економічних зв’язків країни.
4. Скорочення витрат на доставку вантажів.
11.
Зовнішньоекономічна діяльність – це діяльність:

1. Українських та іноземних суб’єктів господарювання тільки за кордоном України.
2. Українських суб’єктів господарювання тільки за кордоном України.
3. Українських та іноземних суб’єктів господарювання за кордоном і на території України.
4. Українських та іноземних суб’єктів господарювання тільки в Україні.
12.
Зовнішньоекономічна діяльність – це діяльність, пов’язана з відносинами між:
1. Резидентом і нерезидентом.
2. Двома резидентами.
3. Державою та нерезидентом.
4. Двома нерезидентами.
13. Чи можуть громадяни інших держав, не обмежені законом у правоздатності або дієздатності, бути в Україні суб’єктами зовнішньоекономічної діяльності?

1. Ні.
2. Так.
3. Лише в окремих випадках.
4. Лише громадяни країн Європейського Союзу.
14. Хто є резидентом України?

1. Громадянин України, який постійно проживає на території України.
2. Громадянин України, який постійно проживає за межами України.
3. Особа без громадянства, яка проживає в Україні 6 місяців.
4. Громадян України, який 6 місяців в рік проживає в Україні та 6 місяців в рік – за межами України.
15. Продаж товарів вітчизняними суб’єктами ЗЕД іноземним суб’єктам господарської діяльності (у тому числі з оплатою в не грошовій формі) із вивезенням чи без вивезення цих товарів через митний кордон України, включаючи реекспорт  товарів, – це:

1. Імпорт товарів.
2. Транзит товарів.
3. Експорт товарів.
4. Немає вірної відповіді.
16. Усі види майнових та інтелектуальних цінностей, що вкладаються  іноземними суб’єктами господарської діяльності  в  Україні,  в  результаті  чого утворюється прибуток (доход) або досягається соціальний ефект, – це:

1. Іноземні інвестиції.
2. Капітальні вкладення.
3. Іноземна валюта.
4. Національна валюта.
17. Переміщення товарів через територію України без будь-якого використання цих товарів на зазначеній території являє собою:

1. Імпорт товарів.
2. Транзит товарів.
3. Експорт товарів.
4. Розміщення товарів у режимі митного складу.
18. Увезення в країну раніше вивезеного на закордонний ринок товару не пізніше визначеного терміну і без його переробки за кордоном – це:
1. Експорт.
2. Імпорт.
3. Реекспорт.
4. Реімпорт.
19. Експорт послуг з території України є наданням послуг:
1. Резидентом України нерезиденту України.
2. Резидентом України резиденту України.
3. Нерезидентом України нерезиденту України.
4. Нерезидентом України резиденту України.
20. За дієздатністю суб’єкти зовнішньоекономічної діяльності поділяються на:

1. Суб’єкти мікро-, мега- та макрорівня.
2. Фізичні, юридичні особи.
3. Державу, власників, найманих працівників.
4. Експортерів, імпортерів, спеціалізованих посередників.
21.
Підставою функціонування підприємства як суб’єкта зовнішньоекономічної діяльності є:
1. Проходження системи реєстрації суб’єктів ЗЕД у Міністерстві економіки.
2. Внесення даного виду діяльності до статутних документів.
3. Отримання довідки суб’єкта зовнішньоекономічної діяльності на митниці.
4. Наявність досвіду співпраці з закордонними партнерами не менше 2-х років.
22.
Який із перелічених суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності відповідає макрорівню?
1. Галузь економіки, що займається ЗЕД.
2. Держава.
3. Торговельно-промислова палата.
4. Міжнародна торгова палата.
23. Суб’єктом ЗЕД в Україні може бути:
1. Іноземний громадянин, який має цивільну право- і дієздатність згідно із законодавством України і постійно проживає на території України.
2. Особа без громадянства, яка має цивільну право- і дієздатність згідно  із законодавством України і постійно проживає на території України.
3. Структурна одиниця іноземного суб’єкта господарської діяльності, яка не є юридичною особою згідно із законодавством України, але має постійне місцезнаходження на території України.
4. Немає правильних відповідей.
5. Усі відповіді правильні.
24. До видів ЗЕД, які можуть здійснюватися в Україні суб’єктами цієї діяльності, належать:
1. Кредитні, розрахункові операції між суб’єктами ЗЕД України та іноземними суб’єктами господарської діяльності.
2. Спільна підприємницька діяльність між суб’єктами ЗЕД України та іноземними суб’єктами господарської діяльності як на території України, так і за її межами.
3. Організація та здійснення виставкової діяльності, проведення аукціонів, семінарів, симпозіумів, конференцій, торгів та інших заходів, що здійснюються на комерційній основі, за участю суб’єктів ЗЕД.
4. Усі відповіді правильні.
5. Немає правильної відповіді.
25.
Сукупність цілеспрямованих державних заходів з реалізації економічного потенціалу країни й ефективної участі у світовій економіці - це:
1. Зовнішньоекономічні зв’язки.
2. Зовнішньоекономічна діяльність.
3. Зовнішньоекономічна політика.
4. Захист інтересів суб’єктів ЗЕД.
26.
Система регулювання валютного курсу купівлею і продажем валюти шляхом валютної інтервенції та валютних обмежень – це:
1. Валютне субсидування.
2. Валютна девізна політика.
3. Валютна дисконтна політика.
4. Диверсифікація валютних резервів.
27. До якої класифікаційної групи зовнішньоекономічної політики належить девізна політика?

1. Зовнішньоторговельної.
2. Зовнішньоінвестиційної.
3. Валютної.
4. Митної.
28. До загальних принципів ЗЕД належать принципи:

1. Науковість, системність, взаємовигідність.
2. Суверенітет народу України у здійсненні ЗЕД, науковість, системність, захист інтересів суб’єктів ЗЕД.
3. Суверенітет, юридична рівність і недискримінація, верховенство закону.
4. Суверенітет, свобода зовнішньоекономічного підприємництва, юридична рівність і недискримінація, верховенство закону, захист інтересів суб’єктів ЗЕД.
29. До специфічних принципів ЗЕД належать: 

1. Суверенна рівність держав, взаємна вигода, мирне регулювання спорів, сумлінне виконання міжнародних зобов’язань, сприяння міжнародній соціальній справедливості, міжнародне співробітництво з метою розвитку, повага до прав людини.
2. Суверенна рівність держав, взаємна вигода, мирне регулювання спорів, міжнародне співробітництво з метою розвитку, повага до прав людини, захист інтересів суб’єктів ЗЕД.
3. Взаємна вигода, мирне регулювання спорів, сумлінне виконання міжнародних зобов’язань, сприяння міжнародній соціальній справедливості, міжнародне співробітництво з метою розвитку, повага до прав людини, верховенство закону.
4. Суверенна рівність держав, юридична рівність і недискримінація, сумлінне виконання міжнародних зобов’язань, сприяння міжнародній соціальній справедливості.
30. Визначте, які принципи ЗЕД НЕ належать до національних: 
1. Суверенітет, свобода, еквівалентність обміну.
2. Юридична рівність і недискримінація.
3. Верховенство закону, захист інтересів суб’єктів ЗЕД.
4. Лібералізація фінансових послуг, усунення фіскальних бар’єрів.
31.
Які з аспектів зовнішньоекономічної діяльності виступають як принципи?
1. Еквівалентність обміну, неприпустимість демпінгу при ввезенні та вивезенні товарів.
2. Організація й обслуговування міжнародного обміну природними ресурсами і результатами праці в речовій та вартісній формі.
3. Міжнародне визнання споживчої вартості продуктів міжнародного поділу праці.
4. Організація міжнародного грошового обігу.
32. Обов’язок дотримуватись при здійсненні ЗЕД порядку, встановленого законодавством України, - це:
1. Принцип верховенства закону.
2. Принцип юридичної рівності і недискримінації.
3. Принцип свободи зовнішньоекономічного підприємництва.
4. Принцип захисту  інтересів  суб’єктів ЗЕД.
33. Обов’язок України неухильно виконувати договори та зобов’язання України у сфері міжнародних економічних відносин - це:
1. Принцип юридичної рівності та недискримінації.
2. Принцип суверенітету народу України у здійсненні ЗЕД.
3. Принцип верховенства закону.
4. Принцип захисту  інтересів суб’єктів ЗЕД.
34. Принцип юридичної рівності і недискримінації передбачає:
1. Рівність перед законом усіх суб’єктів ЗЕД, незалежно від форм власності.
2. Регулювання ЗЕД тільки законами України.
3. Обов’язок додержуватися при здійсненні ЗЕД порядку, встановленого законодавством України.
4. Рівний  захист  інтересів    усіх    суб’єктів ЗЕД та    іноземних    суб'єктів господарської  діяльності  на  її  території  згідно із законами України.
35. Принцип верховенства закону при здійсненні ЗЕД означає: 

1. Рівність перед законом усіх суб’єктів ЗЕД, незалежно від форм власності.
2. Регулювання ЗЕД тільки законами України.
3. Обов’язок додержуватися порядку, встановленого законодавством, при здійсненні ЗЕД.
4. Право суб’єктів ЗЕД здійснювати її в будь-яких формах, не  заборонених  чинним  законодавством України.
36.
Виняткове право власності суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності України на всі одержані ними результати ЗЕД є економічним змістом принципу:
1. Юридичної рівності та недискримінації.
2. Верховенства закону.
3. Свободи зовнішньоекономічного підприємництва.
4. Суверенітету народу України у здійсненні ЗЕД.
37.
До організаційно-економічних функцій підприємства-експортера
належать:
1. Пошук і створення зразка експортного товару.
2. Виробництво експортної продукції.
3. Вибір форм і методів роботи на зовнішньому ринку.
4. Усі відповіді правильні.
38. До складу виробничо-господарських функцій експортоорієнтованого підприємства входить:
1. Складання проформи договору.
2. Маркетингові дослідження ринку.
3. Виробництво експортної продукції.
4. Пошук посередників для збуту продукції на зовнішньому ринку. 

39. До складу оперативно-комерційних функцій експортозорієнтованого підприємства входить:
1. Аналіз кон’юнктури зовнішнього ринку.
2. Логістика.
3. Оцінка конкурентоспроможності експортного товару.
4. Зазначення вибору типу угоди у контракті.
40. Що з перерахованого належить до виробничо-господарських функцій експортоорієнтованого підприємства?

1. Оформлення документів, необхідних для проходження процедури нетарифних обмежень на вивезення та ввезення продукції.
2. Визначення способів забезпечення виконання зобов’язань по  зовнішньоторговельній угоді.
3. Вибір товарних позицій та визначення асортиментної структури відповідно до УКТ ЗЕД.
4. Реклама продукції підприємства.
МЕХАНІЗМ ДЕРЖАВНОГО РЕГУЛЮВАННЯ 

У  СФЕРІ ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ

41.
Регулювання зовнішньоекономічної діяльності в Україні здійснюється за допомогою:

1. Законів України.
2. Актів тарифного і нетарифного регулювання, передбачених в законах України, які видаються державними органами України в межах їх компетенції.
3. Економічних заходів оперативного регулювання (кредитного, валютно-фінансового тощо) в межах законів України.
4. Усі відповіді правильні.
42. З якою метою здійснюється державне регулювання
зовнішньоекономічної діяльності?
1. Створення рівних можливостей суб’єктам ЗЕД для розвитку всіх видів підприємницької діяльності.
2. Забезпечення збалансованості економіки та рівноваги внутрішнього ринку.
3. Застосування заходів оперативного регулювання зовнішньоекономічної діяльності.
4. Здійснення контролю за виконанням угод між суб’єктами ЗЕД.
43. До завдань системи державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності належать:

1. Розвиток конкуренції та ліквідація монополії у сфері зовнішньоекономічної діяльності.
2. Нетарифне регулювання експорту/імпорту окремих товарів.
3. Укладання і ратифікація міжнародних угод України.
4. Видача ліцензій на здійснення комерційними банками операцій з іноземною валютою.
44. До державних органів управління зовнішньоекономічною діяльністю належать:

1. Місцеві органи влади.
2. Державні органи законодавчої влади.
3. Державні органи виконавчої влади.
4. Усі відповіді правильні.
5. Немає правильної відповіді.
45. До державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності в Україні відносять:
1. Митне регулювання.
2. Пільги іноземним інвесторам.
3. Державну підтримку високотехнологічного виробництва.
4. Усі відповіді правильні.
46.
Методи регулювання зовнішньоекономічної діяльності залежно від характеру впливу на економічні процеси поділяються на:
1. Протекціоністські і лібералізаційні заходи.
2. Тарифні й нетарифні заходи.
3. Економічні, адміністративні й організаційно-правові заходи.
4. Ліцензування та квотування зовнішньоекономічних операцій.
47.
Державне інвестування у НДДКР належить до:
1. Організаційно-правових заходів регулювання ЗЕД.
2. Економічних заходів регулювання ЗЕД.
3. Адміністративних заходів регулювання ЗЕД.
4. Протекціоністських заходів регулювання ЗЕД.
48.
У складі адміністративних методів регламентування ЗЕД виділяють:
1. Кількісні обмеження, систему експортного контролю, реєстрацію контрактів у сфері ЗЕД.
2. Стандартизацію, сертифікацію експортної продукції, інформаційно-
консалтингове обслуговування суб’єктів ЗЕД.
3. Митне, податкове регулювання, державне кредитування експорту.
4. Страхування експортних кредитів, державні гарантії, приховані методи протекціонізму.
49. До організаційно-правових методів регулювання ЗЕД НЕ належать:
1. Реєстрація контрактів у сфері ЗЕД.
2. Створення експортної інфраструктури.
3. Законодавче регулювання ЗЕД.
4. Сприяння експорту через інформаційно-консалтингове обслуговування.
50.
Найвищим органом державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності в Україні є:
1. Міністерство економіки України.
2. Верховна Рада України.
3. Кабінет Міністрів України.
4. Антимонопольний комітет України.
51.
Створення законодавчої бази у сфері зовнішньоекономічних відносин і затвердження основних напрямків зовнішньоекономічної діяльності належить до компетенції:
1. Кабінету Міністрів України.
2. Державної фіскальної служби України.
3. Верховної Ради України.
4. Міністерства економіки України.
52. Установлення правових режимів на території України є прерогативою:

1. Міжвідомчої комісії з міжнародної торгівлі.
2. Державної митної служби України.
3. Верховної Ради України.
4. Міністерства економіки України.
53.
Назвіть основну функцію, яку виконує Національний банк України у регулюванні зовнішньоекономічної діяльності:
1. Здійснює зберігання і використання золотовалютного резерву України. 

2. Представляє інтереси держави у відносинах з центральними банками інших держав.
3. Виступає гарантом кредитів, що надаються суб'єктам ЗЕД іноземними банками, фінансовими та іншими міжнародними організаціями під заставу Державного валютного фонду. 

4. Усі відповіді правильні.


54. Які із функцій виконує Кабінет Міністрів України, здійснюючи регулювання зовнішньоекономічної діяльності?: 

1. Затверджує стратегічні напрямки розвитку зовнішньоторговельної діяльності України.
2. Здійснює контроль за додержанням суб’єктами ЗЕД законів України та умов міжнародних договорів України.
3. Виступає гарантом кредиту, що налається суб’єктам ЗЕД іноземними банками, фінансовими та іншими міжнародними організаціями під заставу державного майна України.
4. Регулює курс національної валюти України.
55.
Який державний орган видає ліцензії на здійснення експортно-імпортних операцій?
1. Кабінет Міністрів України.
2. Національний банк України.
3. Державна митна служба України.
4. Міністерство економіки України.
56.
Рішення про порушення/проведення антидемпінгових, антисубсидуційних та спеціальних розслідувань і застосування, відповідно, антидемпінгових, компенсаційних і спеціальних заходів ухвалює:

1. Антимонопольний комітет України.
2. Міжвідомча комісія з міжнародної торгівлі України.
3. Кабінет Міністрів України.
4. Державна фіскальна служба України.
57. Ставки податків при здійсненні ЗЕД установлюються і скасовуються:

1. Верховною Радою України за поданням Кабінету Міністрів України.
2. Кабінетом Міністрів України за поданням Державної податкової служби України.
3. Кабінетом Міністрів України за поданням Державної митної служби України.
4. Верховною Радою за поданням Державної податкової служби України.
58. Для іноземних суб’єктів ЗЕД на території України запроваджується такий правовий режим:

1. Національний режим.
2. Режим найбільшого сприяння.
3. Спеціальний режим для територій спеціальних економічних та територій митних союзів, до яких входить Україна.
4. Немає правильної відповіді.
5. Усі відповіді правильні.
59. Режим, за яким юридичним і фізичним особам однієї держави надаються такі самі права і пільги на території іншої держави, якими користуються і її юридичні та фізичні особи, - це:

1. Режим найбільшого сприяння.
2. Національний режим.
3. Режим недискримінації.
4. Преференційний режим.
60. Міжнародний правовий режим, відповідно до якого кожна з країн зобов’язується надати іншій країні, її фізичним і юридичним особам такі ж умови економічних, торговельних та інших відносин, які вона надає або надасть у майбутньому будь-якій третій державі, її фізичним і юридичним особам, - це:
1. Національний режим.
2. Режим найбільшого сприяння.
3. Преференційний режим.
4. Спеціальний режим.
СУТЬ І ОСОБЛИВОСТІ МИТНО-ТАРИФНОЇ СИСТЕМИ РЕГУЛЮВАННЯ ЗЕД

ВАРІАНТ 1

61. Чи збігається митний кордон із державним кордоном України?

1. Так, збігається.
2. Ні, не збігається.
3. Збігається, за винятком меж штучних островів, установок і споруд, які створено у виключній (морській) економічній зоні України.
4. Збігається, за винятком меж вільних економічних зон.
62.
Україна не має митного кордону з:
1. Білоруссю.
2. Чехією.
3. Угорщиною.
4. Словаччиною.
63. Тарифне регулювання грунтується на застосуванні:

1. Винятково економічних заходів регулювання зовнішньої торгівлі.
2. Винятково адміністративних заходів регулювання зовнішньої торгівлі.
3. Як економічних, так і адміністративних заходах регулювання зовнішньої торгівлі.
4. Усі відповіді правильні.

64. Що належить розуміти під поняттям «ввезення в країну та вивезення з країни»?

1. Фактичне переміщення через митний кордон держави товарів та інших предметів.
2. Увезення на митну територію держави за умови зворотного вивезення за її межі.
3. Увезення на митну територію країни, вивезення з цієї території товарів та інших предметів.
4. Вивезення з митної території країни товарів та інших предметів за умови зворотного їх увезення.
65. У механізмі тарифного регулювання основний елемент - це:
1. Митний тариф.
2. Мито.
3. Податок.
4. Валютний курс.
66. Як вплине введення імпортного мита на економіку країни?
1. Добробут споживачів країни знизиться.
2. Добробут споживачів країни зросте.
3. Товарообіг країни збільшиться.
4. Споживання імпортного товару зросте внаслідок зменшення його ціни на внутрішньому ринку.
67. Митний тариф - це:

1. Грошовий збір або податок, який стягується відповідними державними органами з товарів, майна і цінностей при перетині ними державних кордонів.
2. Грошовий збір або податок, який стягується відповідними державними органами як з іноземних товарів, так і товарів національного виробництва.
3. Систематизований перелік ставок, які визначають розмір плати по товарах, які ввозяться або вивозяться за межі певної країни.
4. Грошовий збір або податок, який стягується відповідними державними органами з іноземних товарів при перетині ними державних кордонів і ставка якого не є фіксованою.
68. Який з наведених суб’єктів отримає виграш від уведення імпортного мита?

1. Держава.
2. Національний споживач.
3. Іноземний товаровиробник.
4. Суспільство.
69.
Величина доходу держави від упровадження імпортного мита на товар дорівнюватиме:

1.
Добутку ставки мита на товар на обсяг оподатковуваного імпорту.
2.
Різниці між світовими цінами на товар і цінами на нього на внутрішньому ринку.
3.
Сумі ставок імпортного мита на товар.
4.
Різниці між ціною реалізації імпортного товару на внутрішньому ринку і його закупівельною ціною.
70. Ефект споживання при застосуванні імпортних тарифів полягає:
1. У збільшенні споживання товару внаслідок зниження його ціни на внутрішньому ринку.
2. У скороченні споживання товару внаслідок зростання його ціни на внутрішньому ринку.
3. У зростанні чистого обсягу споживання внаслідок покращення умов торгівлі.
4. Немає правильної відповіді.
71.
Оптимальний тариф малої країни:
1.
Додатній і більший від тарифу великої країни.
2.
Додатній і менший від тарифу великої країни.
3.
Дорівнює нулю.
4.
Від’ємний.
72.
Що є основою УКТ ЗЕД?

1. Гармонізована система опису й кодування товарів .
2. Стандартна міжнародна торговельна класифікація ООН.
3. Комбінована номенклатура Європейського Союзу.
4. Гармонізована система опису й кодування товарів і Комбінована номенклатура Європейського Союзу.
73. Підвищення рівня мита внаслідок збільшення ступеня обробки продукції отримало назву:
1. Тарифних преференцій.
2. Тарифної ескалації.
3. Системи тарифної класифікації товару.
4. Фіскального мита.
74. Державні грошові збори, які стягуються митними установами з товарів, цінностей і майна при перетині митних кордонів країни, - це:

1. Експортні тарифи.
2. Мито.
3. Адвалерне мито.
4. Податки на додану вартість.
75. Експортеру товару у «своїй» країні вигідне:

1.
Збільшення експортних субсидій.
2.
Збільшення імпортної квоти.
3.
Збільшення величини імпортного мита.
4.
Правильні відповіді 1) та 3).
76. Відповідно до Української класифікації товарів ЗЕД у вантажній митній декларації товар кодується:
1. Шестизначним цифровим кодом.
2. Восьмизначним цифровим кодом.
3. Дев’ятизначним цифровим кодом.
4. Десятизначним цифровим кодом.
77. Який вид мита застосовується як захід у відповідь на дискримінаційні та/або недружні дії інших країн, митних союзів країн, які обмежують реалізацію законних прав, інтересів суб’єктів ЗЕД України?
1. Спеціальне мито.
2. Компенсаційне мито.
3. Адвалерне мито.
4. Антидемпінгове мито.
78. Специфічне мито - це:
1. Мито, яке стягується з певних товарів державного споживання.
2. Мито, яке нараховується в установленому розмірі на одиницю продукції.
3. Мито, яке встановлюється на імпорт продукції з найбільш дружніх країн.
4. Мито, яке застосовується за умови, що на митну територію країни ввозяться товари, при виробництві або експорті яких прямо/побічно використовувалася субсидія.
79. Укажіть недолік застосування адвалерного мита:
1. Підтримується фіксований рівень захисту національного ринку.
2. Передбачає необхідність оцінки митної вартості товару.
3. Рівень митного захисту залежить від коливання цін на товар.
4. Немає правильної відповіді.
80. Метою запровадження преференційного мита є:

1. Стимулювання імпорту в країну, яка використовує даний вид мита.
2. Забезпечення надходження коштів до бюджету країни.
3. Захист молодих галузей національної економіки від іноземної конкуренції.
4. Захист національного товаровиробника.
81. Імпортні мита - це:
1. Мита, які накладаються на товари іноземного походження при їх увезенні на митну територію держави.
2. Мита, які накладаються на ввезення тих товарів, при виробництві яких прямо або непрямо використовувалися субсидії, якщо таке ввезення  завдає шкоди національним виробникам таких товарів.
3. Мита, які застосовуються для оперативного регулювання зовнішньої торгівлі продукцією сезонного характеру, переважно сільськогосподарською.
4. Мита, які накладаються на товари, що перевозяться транзитом через територію певної країни.
82. Номінальним митом є:

1. Мито, яке нараховується у відсотках до митної вартості оподатковуваних товарів.
2. Ставки, зазначені у Митному тарифі.
3. Мито, ставки якого встановлені органами державної влади і не можуть змінюватися залежно від обставин.
4. Мито, яке нараховується в установленому розмірі з фізичної характеристики товару.
83. Як розподіляється мито за способом нарахування?
1. Внутрішнє та зовнішнє.
2. Пряме та непряме.
3. Адвалерне, специфічне, комбіноване, альтернативне.
4. Пряме, внутрішнє, адвалерне.
84. Який вид мита застосовується в Україні при ввезенні товарів, при виробництві яких у країні походження використовувалися субсидії?
1. Адвалерне.
2. Преференційне.
3. Спеціальне.
4. Компенсаційне.
85. За походженням розрізняють такі види мита:
1. Постійне, змінне.
2. Просте, складне.
3. Автономне, конвенційне.
4. Адвалерне, специфічне, комбіноване.
86. Демпінг - це:

1. Таємна змова компаній в умовах монополістичної конкуренції з приводу підтримки високих цін.
2. Підробка грошових знаків.
3. Послідовне зниження цін конкуруючими компаніями на олігополістичному ринку.
4. Навмисний або ненавмисний продаж товарів за заниженими цінами на ринках країн-імпортерів.
87. Сезонні мита - це:
1. Мита, які вводяться на основі односторонніх рішень органів державної влади країн.
2. Мита, ставки якого можуть змінюватись у випадках, встановлених органами державної влади. 

3. Мита, які застосовуються для оперативного регулювання міжнародної торгівлі продукцією сезонного характеру, переважно сільськогосподарської.
4. Мита, які нараховуються в установленому розмірі з фізичної характеристики товару.
88. Якщо товар імпортується на умовах і в кількостях, які завдають шкоду вітчизняним товаровиробникам подібних або аналогічних товарів, то застосовуються мита:

1. Конвенційні.
2. Автономні.
3. Преференційні.
4. Особливі.
89. Переробка (обробка) товару вважається достатньою, якщо у його вартості частка доданої вартості становитиме не менше: 

1. 50%. 

2. 45%. 

3. 30%. 

4. 75%.
90. При підвищенні іноземним виробником ціни на товар більш ефективним вбачається застосування:

1. Специфічного.
2. Aдвалерного.
3. Комбінованого.
4. Антидемпінгового.
91. Якщо ставка імпортного мита на товар - 10%, а вартість партії імпортних товарів - 4000 дол. США, ціна товару в країні імпорту складе:

1. 4400 дол.
2. 4450 дол.
3. 4500 дол.
4. 4600 дол.
92. Якщо специфічне мито за один імпортний телевізор вартістю 1100 дол. США становить 100 дол. США, то адвалерний еквівалент специфічного мита дорівнюватиме ….. відсотків від його ціни:
1. 5,0.
2. 10,0.
3. 9,1.
4. 11,1.
93. Ефективна ставка митного тарифу може бути:

1. Як додатною, так і від’ємною.
2. Тільки додатною.
3. Тільки меншою за номінальну.
4. Немає правильної відповіді.
94. Зростання питомої ваги процесора у вартості готового комп’ютера за умови, що імпортне мито на готові комп’ютери складає 15%, а на процесори – 25%, призведе:

1. До зменшення рівня ефективності тарифу на комп’ютери.
2. До зростання рівня ефективності тарифу на комп’ютери.
3. Не матиме впливу на рівень ефективності тарифу на комп’ютери.
95. Скільки видів митних режимів передбачено чинним законодавством України?

1. 10.
2. 11.
3. 13.
4. 14.
96. При застосуванні митного режиму «тимчасове ввезення» строк тимчасового перевезення товарів не повинен перевищувати термін:
1. 3 місяці.
2. 6 місяців.
3. 1 рік.
4. З роки.
97. Експортне мито в Україні встановлено на:

1. Живу худобу та шкіряну сировину.
2. Соняшникову олію.
3. Полімерні матеріали.
4. Продукцію фармацевтичної галузі.
98. Країна походження товару – це країна, в якій товар був:

1. Повністю вироблений.
2. Повністю вироблений або розфасований.
3. Повністю вироблений або підданий достатній переробці.
4. Підданий достатній переробці та розфасований.
99. Термін зберігання товарів у митному режимі митного складу не може перевищувати:

1. 1095 днів від дня поміщення цих товарів у зазначений митний режим.
2. 720 днів від дня поміщення цих товарів у зазначений митний режим.
3. 360 днів від дня поміщення цих товарів у зазначений митний режим. 
4. Немає правильної відповіді.
100. Строк переробки товарів на митній території України не повинен перевищувати:

1. 1095 днів.
2. 730 днів.
3. 365 днів. 
4. 6 місяців.
101. Митний режим реекспорту можна застосовувати щодо товарів, які при ввезенні на митну територію України мали статус:

1. Іноземних та/або українських.
2. Жодна із відповідей неправильна.
3. Українських.
4. Іноземних.
102. Товарами, повністю виробленими у даній країні, вважаються:

1. Корисні копалини, добуті з надр цієї країни, на її морському дні або в її територіальних водах.
2. Продукція рослинного походження, вирощена (зібрана) в цій країні.
3. Брухт і відходи, одержані в результаті виробничих або інших операцій з переробки в цій країні.
4. Усі відповіді правильні.
5. Усі відповіді правильні, окрім 3).
103. Не відповідають критеріям достатньої переробки товарів:

1. Виконання виробничих/технологічних операцій, в результаті яких  змінюється класифікаційний код товару згідно з УКТ ЗЕД на рівні будь-якого з перших чотирьох знаків.
2. Зміна вартості товару в результаті його переробки, коли відсоткова частка вартості використаних матеріалів або доданої вартості досягає фіксованої частки у вартості кінцевого товару (правило адвалерної частки).
3. Забій тварин.
4. Немає правильної відповіді.
ВАРІАНТ 2

104.
Що є митною територією України?
1. Територія, де розташовані митні склади.
2. Територія, яка межує з іншими державами.
3. Територія, в межах якої Україна має виняткову юрисдикцію щодо митної справи.
4. Територія, де розташовані контрольно-пропускні пункти.
105.
Назвіть орган державного управління, уповноважений у галузі митної справи:
1. Державна митна служба України.
2. Міністерство економіки України.
3. Кабінет Міністрів України.
4. Міністерство фінансів України.
106. До тарифних методів регулювання ЗЕД належать:

1. Мито.
2. «Добровільне» обмеження експорту.
3. Кількісні обмеження експорту.
4. Вибіркове ліцензування.
107. Систематизований список товарів, які обкладаються митом, із зазначенням величини їх ставок – це:

1. Вид митного тарифу.
2. Мито.
3. Митний тариф.
4. Тарифні методи регулювання зовнішньої торгівлі.
108. Визначте основну функцію митного тарифу з наведеного нижче:

1. Демонополізація ринку.
2. Обмеження рівня прямого оподаткування вітчизняних товаровиробників.
3. Захист національного ринку послуг.
4. Захист національних виробників від іноземної конкуренції з метою підвищення їх конкурентоспроможності на внутрішньому ринку

5. Захист капіталовкладень спільних підприємств на території країни базування.
109. Що слугує базою оподаткування при обчисленні мита?
1. Фактурна вартість.
2. Митна вартість.
3. Статистична вартість.
4. Усі відповіді правильні.
110.
Який з наведених суб’єктів зазнає збитків від установлення імпортного мита на товар?
1. Національний споживач.
2. Національний виробник.
3. Держава.
4. Усі відповіді правильні.
111. Введення тарифу на імпорт кукурудзи в малій країні призведе: 

1.
До падіння світових цін на кукурудзу.
2.
До зростання світових цін на кукурудзу.
3.
Не матиме впливу на рівень світової ціни на кукурудзу.
4.
Наслідки неможливо спрогнозувати.
112.
Ефект доходів при застосуванні імпортних тарифів полягає у:
1. Збільшенні доходів національних виробників.
2. Збільшенні доходів національного бюджету.
3. Збільшенні доходів національних споживачів.
4. Перерозподілі доходів від споживачів до національних виробників продукції.
113.
Визначте правильний варіант твердження, що мито – це податок, який суб’єкт ЗЕД сплачує:
1. За підакцизні товари.
2. За товари, які перетинають митний кордон України.
3. За товари, які вивозить з України. 

4. За товари, які імпортує в Україну.
114.
Який з перерахованих інструментів регулювання найчастіше використовується розвиненими країнами?
1. Експортне мито.
2. Імпортне мито.
3. Компенсаційне мито.
4. Спеціальне мито.
115. Основною одиницею виміру й обліку кількості товарів у УКТ ЗЕД є:

1. Тонна.
2. Кілограм.
3. Тисяча штук.
4. Штука.
116.
Принцип ескалації митного тарифу передбачає залежність ставок мита:

1. Від країни походження товару.
2. Ступеня обробки товару.
3. Вартості товару.
4. Коду товару згідно з Українською класифікацією товарів ЗЕД.
117. Підвищення ставок імпортного мита зумовлює:

1. Збільшення обсягів експорту.
2. Зниження обсягів імпорту.
3. Підвищення курсу національної валюти.
4. Зниження курсу національної валюти.
118.
Визначте ставки мита за країною походження:
1. Преференційні, пільгові, повні.
2. Часткові, повні.
3. Преференційні, повні, часткові.
4. Часткові, пільгові, повні.
119.
Що означають перші вісім знаків УКТ ЗЕД?
1. Код товарної категорії.
2. Код товарної підпозиції.
3. Код товарної позиції.
4. Код групи.
120.
Назвіть перевагу застосування адвалерного мита:
1. Зручне з погляду адміністрування.
2. Підтримується фіксований рівень захисту внутрішнього ринку незалежно від зміни цін на товар.
3. Підтримується фіксований рівень захисту внутрішнього ринку, але залежно від зміни цін на товар.
4. Фактичний розмір ставки фіксується у Митному тарифі і не може бути змінений залежно від обставин.
121.
При використанні специфічного мита рівень митного захисту:
1. Не залежить від коливання цін.
2. Коливання цін впливає незначно.
3. Прямо залежить від коливання цін.
4. Прямо залежить від того, до якої товарної групи належить товар.
122.
Визначте вид мита, яке нараховується у відсотках до митної вартості товарів:
1. Специфічне.
2. Комбіноване.
3. Адвалерне.
4. Антидемпінгове.
123.
Змінні мита – це:
1. Мита, які накладаються на експортні товари при вивезенні їх за межі митної території держави.
2. Мита, ставки яких можуть змінюватись у випадках, передбачених  органами державної влади. 

3. Мита, які накладаються на імпортні товари при їх ввезенні на митну територію країни.
4. Поєднують у собі комбіновані й альтернативні мита.
124. Специфічне мито стягується: 

1. З вартості, що перевищує граничну вартість товару.
2. У відсотках від митної вартості товару.
3. У вигляді фіксованої ставки з одиниці товару (штуки, ваги).
4. З різниці вартості ввезеної продукції та вартості вітчизняних товарів у гуртових цінах.
125.
При використанні якого із видів мита застосовуються мінімальні митні ставки?
1. Преференційного.
2. Спеціального.
3. Фіскального.
4. Протекціоністського.
126.
Як розподіляються види мита за метою і функціональністю?
1. Фіскальне, регулююче, протекціоністське.
2. Автономне, конвенційне.
3. Спеціальне, антидемпінгове, компенсаційне.
4. Експортне, імпортне, транзитне.
127.
Антидемпингові мита – це:

1. Мита на товари, що ввозяться за більш низькою ціною порівняно з їх нормальною вартістю у країні ввезення. 
2. Мита на товари, що ввозяться/вивозяться за більш низькою ціною порівняно з їх нормальною вартістю у країні ввезення/вивезенння. 
3. Мита, які накладаються на імпорт/експорт тих товарів, при виробництві яких прямо або побічно використовувались субсидії.
4. Мита на товари, ввезення яких завдає шкоди місцевим виробникам подібних товарів, або ж як захід у відповідь на дискримінаційні дії з боку інших держав.
128.
Конвенційним митом є:
1. Мито, ставки якого можуть змінюватись у встановлених органами державної влади випадках.
2. Мито, ставки якого встановлюються на базі дво- або багато​сторонньої угоди.
3. Мито, ставки якого встановлені органами державної влади і не можуть змінюватися залежно від обставин.
4. Мито, яке має нижчі ставки порівняно із діючими митами, і накладається на підставі багатосторонніх угод на товари, виготовлені в країнах, що розвиваються.
129.
Тарифна ескалація – це:
1. Збільшення рівня середньозваженого імпортного тарифу в міру поглиблення міжнародної торгівлі країни.
2. Збільшення рівня митного оподаткування товарів в міру зростання ступеня їх обробки.
3. Перелік податкових ставок, які розташовані в порядку збільшення.
4. Постійне взаємне збільшення ставок митних тарифів двох країн, які почали торговельну війну.
130. Якщо митна вартість товару - 1000 дол. США за одну тонну, а митний тариф - 11% від митної вартості та 50 дол. за одну тонну ваги, змішане мито за тонну складе:

1.
110 дол.

2.
160 дол.

3.
170 дол.

4.
180 дол.

131. Якщо імпортне мито передбачає одночасне нарахування на одиницю товару та з ціни товару - це механізм нарахування мита: 

1. Специфічного.
2. Комбінованого.
3. Спеціального.
4. Компенсаційного.
132. Ефективний рівень митного захисту дорівнює номінальному, якщо:

1. Ставки митного тарифу на імпортні компоненти та кінцеву продукцію однакові.
2. Під час виробництва кінцевої продукції імпортні компоненти не використовувалися.
3. Правильна відповідь 1) та 2).
4. Якщо частка імпортних компонентів у кінцевій продукції зростає.
133. Уведення Бразилією спеціального 15% імпортного мита на вивезення з України кукурудзи мало такі наслідки: 

1. Підвищило рентабельність експорту кукурудзи до Бразилії.
2. Знизило рентабельність експорту кукурудзи до Бразилії. 

3. Підвищило обсяги продажу кукурудзи.
4. Підвищило обсяги виробництва кукурудзи для внутрішнього споживання.
134. За умов зміни ціни на товар специфічне мито змінюватиметься так: 

1. Зростатиме пропорційно до зростання вартості товару.
2. Зростатиме непропорційно до зростання вартості товару.
3. У деяких випадках буде зменшуватися при зростанні вартості товару.
4. Не змінюватиметься.
135. Мексика запроваджує 25%-ве імпортне мито на готові автомобілі та 5%-ве мито на імпортні комлектуючі до автомобілів. Визначте фактичний рівень митного захисту в Мексиці, якщо ціна автомобіля на світовому ринку – 9 тис. дол. США, а ціна комплектуючих до нього – 7 тис. дол. США.

1.
86,2.
2.
33,4.
3.
44,6.
4.
95,9.
136. Правила визначення країни походження товарів установлюються для:

1. Визначення податку на додану вартість.
2. Установлення тарифних квот.
3. Визначення рівня ставок мита.
4. Усі відповіді правильні.
137. Митний режим, при якому товари та/або транспортні засоби комерційного призначення переміщуються під митним контролем між двома митними органами без сплати митних платежів, – це:

1. Транзит.
2. Митний склад.
3. Митний режим безмитної торгівлі.
4. Немає правильної відповіді.
138.  У митний режим митного складу можуть поміщатися будь-які товари, окрім: 

1. Товарів, заборонених до ввезення, вивезення з України, а також  транзиту через територію України.
2. Товарів, термін придатності для споживання (використання) яких закінчився.
3. Товарів, що надходять в Україну як гуманітарна допомога.
4. Усі відповіді правильні.
139. У митний режим реімпорту може бути поміщено товари, які повертаються на митну територію України у термін, що не перевищує:

1. 6 місяців з дати вивезення їх за її межі у митному режимі експорту.
2. 12 місяців з дати вивезення їх за її межі у митному режимі експорту.
3. 1 року з дати вивезення їх за її межі у митному режимі експорту.
4. 3 років з дати вивезення їх за її межі у митному режимі експорту.
140.
Товари, поміщені у митний режим імпорту, набувають статусу:

1.
Українських та іноземних товарів.
2.
Вітчизняних товарів.
3.
Іноземних товарів.
4.
Українських товарів.
141. Реекспорт товарів – це митний режим, за якого з митної території України вивозяться:

1. Українські товари.
2. Іноземні товари.
3. Компенсаційні товари.
4. Стратегічні товари.
142. Схема застосування митного режиму переробки товарів на митній території така:

1. Ввезення товарів – переробка товарів – випуск товарів у вільний обіг.
2. Вивезення товарів – переробка товарів – ввезення товарів.
3. Ввезення товарів – переробка товарів – вивезення товарів.
4. Переробка товарів – вивезення товарів.
143.
Яка з наведених умов дає підстави стверджувати, що товар походить з певної країни?
1. Продукція морського промислу, видобута/перероблена у Світовому океані судами, зафрахтованими цією державою.
2. Подрібнення партії товарів, формування відправлень, сортування та перепакування.
3. Одержана в результаті змішування товарів (компонентів) продукція не набуває характеристик, які істотно відрізняють її від вихідної продукції.
4. Підготовка товарів до продажу і транспортування.
144. Критерій «достатньої переробки» застосовується:

1. До товарів, повністю виготовлених у країні.
2. До операцій із забезпечення збережуваності товарів під час їх зберігання та транспортування.
3. За умови, що у виробництві товару брали участь дві або більше країн.
4. До простих складальних операцій.
145.
Чи обкладаються ввізним імпортним митом іноземна валюта, цінні папери та національна валюта України?
1. Так, за повними ставками.
2. Так, за преференційними ставками.
3. Ні, не обкладаються.
4. Так, за пільговими ставками.
146.
Перший Єдиний митний тариф було запроваджено в Україні у:
1. Січні 1993 року.
2. Серпні 1998 року.
3. Січні 2000 року.
4. Квітні 2001 року.
НЕТАРИФНІ МЕТОДИ РЕГУЛЮВАННЯ ЗЕД

ВАРІАНТ 1

147.
Нетарифні обмеження зовнішньоекономічних операцій – це:
1. Вартісний вплив на експортно-імпортні потоки в процесі перетину ними державних кордонів.
2. Комплекс заходів обмежувально-забороняючого характеру, що
перешкоджають проникненню товарів іноземного походження на внутрішні ринки країни.
3. Стимулювання національних виробників, направлене на забезпечення їм різного роду переваг та привілеїв. 
4. Система регулювання зовнішньоекономічної діяльності за допомогою валютно-кредитних засобів.
148.
До нетарифних обмежень ЗЕД НЕ належать:
1.  «Добровільне» самообмеження поставок.
2. Податкові пільги експортерам.
3. Контингентування.
4. Квотування.
5. Специфічні санітарні норми.
149. Серед нетарифних заходів економічну природу мають:

1. Паратарифні заходи.
2. Ліцензії.
3. Ембарго.
4. Технічні бар’єри в торгівлі.
150.
Повна або часткова відмова від економічних зв’язків з фізичною (юридичною) особою чи державою є:

1. Міжнародним ембарго.
2. Економічним бойкотом.


3. Економічною блокадою.
4. «Добровільним» самообмеженням поставок.
151.
Обмеження у вигляді отримання права від уповноважених державних органів на ввезення певного обсягу товарів – це:
1. Ембарго.
2. Квотування.
3. Ліцензування.
4. Контингентування.
1. «Добровільне самообмеження поставок»
152. Квотування – це: 

1. Заборона, що стосується імпорту/експорту окремих товарів або здійснення зовнішньоторговельних операцій з певною країною.
2. Неофіційні домовленості між експортером та імпортером стосовно обмеження ввезення товарів на ринок імпортера у вигляді щорічного приросту (зниження) цін, скорочення обсягів поставок тощо.
3. Тимчасове кількісне обмеження експорту та імпорту окремих товарів, яке регламентується уповноваженими на це державними органами.
4. Надання дозволів на ввезення/вивезення певних товарів, робіт, послуг.
153. Ліцензування - це:

1. Кількісне або вартісне обмеження експорту чи імпорту.
2. Система письмових дозволів на експорт або імпорт.
3. Адміністративні і судові розгляди.
4. Примусово нав’язані експортеру санкції з обмеження експорту.
154.
Яке з наведених визначень відповідає поняттю «експортна квота»?
1. Дозвіл на ввезення товарів.
2. Дозвіл на визначення товарів.
3. Кількісне обмеження обсягів експортованої продукції.
4. Дозвіл на ввезення та вивезення товарів.
155.
Види ліцензій:
1. Генеральні, глобальні, індивідуальні, колективні, тимчасові.
2. Автоматичні, генеральні, глобальні, разові.
3. Генеральні, глобальні, разові.
4. Немає правильної відповіді.
156. Квоти, які встановлюються на основі глобальної квоти, яка розподіляється між країнами-постачальниками за часткою кожної з них в імпорті за минулий період часу, - це:

1. Пропорційні індивідуальні квоти.
2. Двосторонні індивідуальні квоти.
3. Вибіркові індивідуальні квоти.
4. Тарифні квоти.
157. Іменна ліцензія, яка видається терміном на один рік на одну угоду із конкретним видом товару, називається:
1. Автоматичною.
2. Спеціальною.
3. Разовою.
4. Генеральною.
158.
Під час застосування імпортної квоти ефект доходу полягає у перерозподілі доходу від:
1. Національних виробників до іноземних.
2. Національних виробників до бюджету.
3. Споживачів до фірм, що імпортують товари.
4. Споживачів до держави.
159. Яка з даних обставин є правовою підставою для квотування імпорту?

1. Заподіяння шкоди вітчизняній економіці.
2. Захист вітчизняних виробників від іноземної конкуренції.
3. Продаж імпортованого товару за ціною вище нормальної.
4. Продаж імпортованого товару за ціною нижче нормальної.
160. Який із цих заходів часто невіддільний від квотування?

1. Сплата компенсаційного мита.
2. Формування списку товарів, які першочергово ввозяться у країну.
3. Ліцензування.
4. Уведення державної монополії на торгівлю відповідним товаром.
161. Яка з наведених форм належить як до квот, так і до ліцензій?

1. Групова.
2. Автоматична.
3. Генеральна.
4. Індивідуальна.
162. Головні особливості «добровільних» обмежень експорту такі:

1. Відсутність багатосторонніх принципів їх регулювання.
2. Дискримінаційний характер.
3. Вибірковість.
4. Правильні усі перераховані вище відповіді.
5. Немає правильної відповіді.
163. Виберіть правильну відповідь:

1. На макрорівні квоти дають можливість, жорстко фіксуючи обсяг імпорту, певною мірою оптимізувати валютні витрати країни.
2. Квоти є більш ефективним, ніж тарифи, інструментом обмеження імпорту. Їх уведення дозволяє утримувати обсяги імпорту на незмінному рівні.
3. Більш ефективні для здійснення швидких дій адміністративних органів, ними простіше і легше маніпулювати.
4. Усі відповіді правильні.
5. Немає правильної відповіді.
164.
Який із перелічених заходів найбільш ефективний під час регулювання національного ринку споживання?
1. Державна субсидія.
1. Імпортне мито.
2. Імпортна квота.
3. Усе перераховане разом.
165.
Консульські формальності – це:
1. Постійне взаємне збільшення ставок митних тарифів двох країн, які почали торговельну війну одна з одною.
2. Уведення експортного мита експортером.
3. Податок, уведений проти напливу субсидованого закордонного експорту.
4. Практика, яка передбачає, що певні відомості про товар 
підтверджуються консулом країни призначення товару, який знаходиться на території походження товару.
166.
Метод прихованого протекціонізму, який базується на тезі «купівля тільки вітчизняних товарів», являє собою:
1. Вимоги національного вмісту.
2. Політику державних закупівель.
3. Державне субсидування експортерів.
4. Податкові пільги експортерам.


167.
Сертифікація експортно-імпортної продукції є:

1. Засобом сприяння експортерам.
1. Вимогою національного вмісту.
1. Кількісним методом нетарифних обмежень.
2. Одним із технічних бар’єрів.
168.
 Основними методами стимулювання експортерів є:

1. Страхування експорту.
1. Кредитування експортерів.
2. Субсидування експортно-імпортних операцій.
3. Усі відповіді правильні.
169. Заборона ввезення на територію України в’єтнамської курятини, оскільки на фермах однієї із провінцій В’єтнаму був спалах захворюваності курей «пташиним грипом», є прикладом:

1. «Добровільного» обмеження експорту.
2. Введення тимчасового ембарго.
3. Використання технічних бар’єрів.
4. Немає правильної відповіді.
170. Відмінності у вимогах міжнародних і національних стандартів, які приводять до додаткових порівняно зі звичайною комерційною практикою витрат коштів і (або) часу для просування товарів на відповідний ринок, носять назву:

1. Селективний протекціонізм.
2. Правова колізія.
3. Технічний бар’єр.
4. Митне регулювання.
171. Технічні бар’єри для імпорту іноземних товарів являють собою:

1. Митні збори, мита і податки.
2. Певну послідовність митних процедур, які стосуються експорту/імпорту товарів.
3. Сукупність економічних та адміністративних заходів, які перешкоджають ввезенню іноземних товарів. 

4. Національні вимоги до якості продукції, серед яких санітарно-гігієнічні та ветеринарні норми, а також вимоги до пакування, маркування товарів тощо.
172. Державні закупівлі товарів і послуг переважно виявляються нетарифними методом обмеження імпорту, оскільки:

1. Держава встановлює дискримінаційний режим у сфері ціноутворення для іноземних виробників та експортерів.
2. Неофіційні адміністративні приписи визначають, за яких умов замовлення може бути зроблено іноземному постачальнику.
3. Правові норми у більшості країн передбачають закупівлі державою переважно товарів національного виробництва.
4. Усі відповіді правильні.
173.
Валютний курс – це:
1. Співвідношення попиту та пропозиції на валютному ринку.
2. Інструмент зв’язку між вартісними показниками національного та світового ринків.


3. Ціна грошової одиниці, виражена в іноземних грошових одиницях.
4. Усе перераховане разом.
174. Девальвація  передбачає: 

1. Підвищення курсу національної валюти щодо інших валют, що стримуватиме експорт і одночасно стимулюватиме імпорт.
2. Зниження курсу національної валюти щодо інших валют, що може слугувати інструментом стимулювання експорту.
3. Заморожування і вилучення з обігу на певний строк значних грошових коштів.
4. Немає правильної відповіді.
175.
Під час зниження валютного курсу національної грошової одиниці:
1. Імпорт зростає.
2. Експортери отримують експортну премію.
3. Експорт зменшується.
4. Стимулюється надходження іноземних інвестицій.
176.
Під час підвищення валютного курсу національної грошової одиниці:
1. Зростає зовнішній борг країни, виражений в іноземній валюті.
1. Імпорт стає дорожчим.
2. Імпорт розширюється.
3. Відбувається масове вивезення товарів з країни.
177.
Під час застосування девальвації як методу регулювання валютного курсу відбуваються такі зміни:
1. Зупиняється інфляція у країні.
1. Обмінний курс національної валюти падає.
2. Обмінний курс національної валюти зростає.
3. Обмежується імпорт.
178.
Валютна інтервенція означає:
1. Валютні обмеження, які застосовуються державою щодо інших країн з метою примусового виконання певних вимог.
2. Підвищення або зниження дисконтної ставки центрального банку з метою впливу на рух іноземного капіталу.
3. Купівлю або продаж центральним банком іноземної валюти з метою впливу на курс національної валюти.
4. Фіксацію обсягів експорту та імпорту товарів.
179.
У країні, яка здійснює валютний демпінг:
1. Падіння купівельної спроможності грошей відстає від зниження валютного курсу.
2. Життєвий рівень населення падає завдяки підвищенню внутрішніх цін.
3. Зростають прибутки експортерів.
4. Усе перераховане разом.
180.
Валютні обмеження – це:
1. Система економіко-правових та організаційних заходів, що регламентують операції з національною та іноземною валютою.
2. Здатність держави погасити свої зобов’язання перед іноземними партнерами.
3. Зміна вимог і зобов’язань іноземних партнерів за контрактом в іноземній валюті.
4. Купівля національним банком іноземної валюти.
181. Найбільш активно нетарифні заходи використовуються ______ країнами:

1. Найменш розвиненими.
2. Країнами, що розвиваються.
3. Розвиненими.
ВАРІАНТ 2
182.
Уставте пропущений фрагмент визначення. Нетарифне регулювання являє собою сукупність ___________ заходів:

1. Економічних.
2. Адміністративних.
3. Адміністративних і економічних.
4. Адміністративних і технічних.
183. У яких випадках застосовуються нетарифні методи регулювання зовнішньоекономічної діяльності:
1. У випадках порушення суб’єктом ЗЕД правових та регулюючих норм цієї діяльності.
2. У випадках, коли відсутня валютна заборгованість країни.
3. За існування вільної торгівлі.
184.
Адміністративні форми нетарифного державного регулювання, що визначають кількість і номенклатуру товарів, дозволених до експорту/імпорту, – це:
1. Митні, адміністративні імпортні формальності.
2. Кількісні обмеження експорту і імпорту.
3. Державна монополія зовнішньої торгівлі.
4. Технічні бар’єри та стандарти.
185.
Індекс покриття торгівлі показує:
1. Частку тарифних позицій, які покриті нетарифними обмеженнями.
2. Вартісну частку експорту та імпорту, що покриваються нетарифними обмеженнями.
3. Співвідношення ціни світового ринку та ціни на товар, імпорт/експорт якого підпав під дію нетарифного регулювання.
186. Ліцензування  - це: 

1. Неофіційні домовленості між експортером та імпортером стосовно обмеження ввезення товарів на ринок імпортера у вигляді щорічного приросту (зниження) цін, скорочення обсягів поставок тощо.
2. Тимчасове кількісне обмеження експорту/імпорту окремих товарів, яке регламентується уповноваженими на це державними органами.
3. Надання дозволів на ввезення/вивезення певних видів товарів, робіт, послуг. 

4. Заборона, що стосується імпорту/експорту окремих товарів або здійснення зовнішньоторговельних операцій з певною країною.
187. Ембарго - це:

1. Добровільна відмова окремих підприємців від ділових контактів із підприємцями інших країн.
2. Урядова заборона на торгівлю з певною країною чи країнами.
3. Групова змова підприємців певної країни щодо відмови від ділових  контактів з іншими підприємцями тієї ж країни.
4. Групова змова підприємців певної країни щодо відмови від ділових контактів з підприємцями інших країн.
188. Яка з наведених обставин є правовою підставою для квотування вітчизняного експорту?

1. Зниження цін на відповідний товар на світовому ринку.
2. Дефіцит відповідних товарів на внутрішньому ринку.
3. Зниження попиту на відповідний товар на закордонних ринках.
4. Зниження попиту на відповідний товар на внутрішньому ринку.
189.
Назвіть найбільш популярний метод нетарифного регулювання:
1. Система «вимоги змішування».
2. Імпортні квоти.
3. Експортні ліцензії.
4. Система міжнародних стандартів.
190.
Заборони на ввезення товарів, що вводяться внаслідок обставин, які мають нестабільний та короткостроковий характер прояву, - це:
1. Сезонні ембарго.
2. Тимчасові ембарго.
3. Імпортні квоти.
4. Експортні квоти.
191.
«Добровільне» обмеження експорту передбачає:
1. Уведення експортного мита країною-виробником.
2. Квотування вивезення товарів країною виробництва.
3. Квотування ввезення товарів країною виробництва.


4. Квотування імпорту імпортером.
192. Що таке контингентування?

1. Санітарно-ветеринарні норми.
2. Дозвіл на право вивезення або ввезення товарів.
3. Контроль за кількісними і вартісними квотами.
4. Правила, що вимагають дотримання безпеки для споживачів.
193.
Що входить до поняття «глобальні квоти»?
1. Квоти, що встановлюються щодо товару без зазначення конкретних країн.
2. Квоти, що встановлюються щодо товару з визначенням конкретної країни.
3. Квоти, що встановлюються щодо товару з визначенням групи країн.
4. Квоти, що встановлюються щодо товару без врахування часового періоду.
194.
Дозвіл на експорт / імпорт конкретного товару впродовж певного часу із зазначенням його загального обсягу (вартості) – це:
1. Генеральна ліцензія.
2. Індивідуальна квота.
3. Відкрита ліцензія.
4. Індивідуальна разова ліцензія.
195.
Як розподіляються квоти за територіальним охопленням?
1. Експортні, імпортні, транзитні.
2. Глобальні, індивідуальні.
3. Генеральні, індивідуальні.


4. Неконкретизовані, сезонні.
196.
Квотування відрізняється від митного тарифу тим, що:
1. Квотування завжди супроводжується зростанням курсу національної валюти, а митний тариф не завжди.
2. Квотування завжди приводить до зростання доходів держави, а митний тариф не завжди.
3. Квотування завжди збільшує доходи виробників імпортозамінної продукції, а митний тариф не завжди.
4. Квотування завжди призводить до зменшення споживчої ренти, а митний тариф не завжди.
197.
В умовах монополії ринку більшої шкоди країні завдає:
1. Конвенційне мито.

2. Імпортна квота.
3. Імпортне мито.
4. Експортне мито.
198. Постійно діючий дозвіл, який дає власнику право ввезення/вивезення перерахованих у ньому товарів без будь-яких обмежень кількості або вартості протягом певного часу, є ліцензією:

1. Спеціальною.
2. Автоматичною.
3. Разовою.
4. Генеральною.
199.
Який з інструментів зовнішньоторговельної політики має більш обмежувальний характер?
1. Імпортне мито.
2. Імпортна квота.
3. Експортна субсидія.
4. Імпортна субсидія.
200.
За умови зростання внутрішнього попиту на товар застосування імпортної квоти приводить до:
1. Збільшення його імпорту.
1. Зниження його внутрішньої ціни.
2. Підвищення його внутрішньої ціни.


3. Збільшення його експорту.
201. Дворівневий митний тариф, пов’язаний з кількістю товару, при якій задану кількість товарів може бути імпортовано за «пільговою» (тобто нижчою) ставкою мита протягом певного періоду часу, - це:

1. Преференційний митний режим.
2. Пільгове мито.
3. Тарифна квота.
4. Адміністративне сприяння імпорту.
202. Квота на вивезення зерна в Румунію на поточний рік установлена у розмірі 30 млн. тонн, а у Польщу та Німеччину - по 35 млн. тонн відповідно. Який вид квотування при цьому застосовано?

1. Групова квота.
2. Глобальна квота.
3. Індивідуальна квота.
4. Генеральна квота.
203.
Вимоги про вміст місцевих компонентів – це:
1. Квотування експорту експортером.
2. Квотування експорту імпортером.
3. Захід у відповідь на демпінг.
4. Установлення на законодавчому рівні певного відсотку вартості товару, який мусить забезпечуватися місцевим виробництвом.
204. Технічні бар’єри  - це:

1. Дискримінація імпортних товарів.
2. Пільги фінансового характеру вітчизняним виробникам.
3. Заборона ввезення в будь-яку країну.
4. Заборона вивезення з будь-якої країни.
205.
До прихованих методів торговельної політики належать:
1.
Державні закупівлі, вимоги про вміст місцевих компонентів, технічні бар’єри.
2. Субсидії, кредитування, демпінг.
3. Торгові угоди, правові режими, ліцензування, квотування.
206. Установлення обов’язкових вимог до продукції (процесів) і контроль за їх дотриманням з метою забезпечення технічної сумісності продукції, захисту здоров’я, безпеки громадян, охорони навколишнього середовища являють собою: 

1. Нетарифне регулювання.
2. Заходи у відповідь на дії іноземних держав.
3. Спеціальні заходи захисту внутрішнього ринку.
4. Технічне регулювання.
207.
Яке з наведених визначень відповідає поняттю «валютний курс»? 
1. Співвідношення між грошовими одиницями різних країн за їх купівельною силою.
2. Форма організації грошових відносин між країнами.
3. Гарантована державою можливість обміну національної валюти на іноземну.
4. Ціна грошової одиниці однієї країни, що виражається у грошових одиницях інших країн.
208. Ревальвація  передбачає: 

1. Підвищення курсу національної валюти щодо інших валют, що стримуватиме експорт і одночасно стимулюватиме імпорт.
2. Зниження курсу національної валюти щодо інших валют, що може слугувати інструментом стимулювання експорту.
3. Заморожування та вилучення з обігу на певний строк значних грошових коштів.
4. Немає правильної відповіді.
209.
Під час застосування ревальвації як методу регулювання валютного курсу відбуваються такі зміни:
1. Обмінний курс національної валюти падає.
2. Обмінний курс національної валюти зростає.
3. Зростають ціни на імпортні товари в національній валюті.
4. Стимулюється експорт.
210.
Девальвація національної грошової одиниці – це:
1. Зменшення обсягу валютних резервів країни.
2. Знецінення національної валюти у зв’язку з надмірним випуском в обіг грошових знаків.
3. Підвищення курсу національної валюти щодо валют інших країн у зв’язку із зростанням купівельної спроможності.
4. Знецінення національної валюти, що відбивається на зниженні її курсу відносно іноземних валют.
211.
Під час зниження валютного курсу національної грошової одиниці:
1. Імпорт стає дорожчим.
2. Імпорт розширюється.
3. Зменшується реальна сума зовнішнього боргу, вираженого в іноземній валюті.
4. Скорочуються експортоорієнтовані галузі.
212.
Під час підвищення валютного курсу національної грошової одиниці:
1. Імпорт стає дорожчим.
2. Зменшується реальний борг країни, виражений у національній валюті.
3. Скорочується обсяг ввезення імпортних товарів.
4. Ефективність експорту знижується.
213. Національний банк України підвищив курсове співвідношення з 36,25 грн. за 1 дол. США до 36,87 грн. за 1 дол. США. Це використання: 

1. Девальвації валюти.
2. Ревальвації валюти.
3. Корекції облікових ставок.
4. Валютної інтервенції.
214.
Проведення валютної інтервенції Національним банком безпосередньо впливає на:
1. ВВП.
2. Рівень зайнятості.
3. Рівень валютного курсу національної грошової одиниці.
4. Рівень бюджетного дефіциту.
215.
 Валютний демпінг – це:

1. Інструмент зв’язку між вартісними показниками національного та світового ринку.
2. Ризик коливання валютного курсу.
3. Масовий експорт товарів за цінами, нижчими від світових.
4. Співвідношення експортних та імпортних цін.
216. Роль нетарифного регулювання в умовах зниження середнього рівня митного тарифу:

1. Знижується.
2. Зростає.
3. Залишається незмінною.
УПРАВЛІННЯ КОНТРАКТНОЮ ДІЯЛЬНІСТЮ 
ТА ПРАКТИКА ВЕДЕННЯ 
КОМЕРЦІЙНИХ ПЕРЕГОВОРІВ

217. Визначення міжнародного характеру угоди пропонується:

1. Конвенцією ООН про договори міжнародної купівлі-продажу товарів (Віденська конвенція 1980 р.).
2. Гаазькою конвенцією про право, що застосовується до договорів міжнародної купівлі-продажу 1985 р.
3. Правильні відповіді 1) і 2).
4. Неправильні  відповіді 1) і 2).
218. Головна відмітність договору купівлі-продажу від інших видів договорів полягає у:

1. Відсутності переходу прав власності на товар від продавця до покупця.
2. Переході права власності на товар від продавця до покупця.
3. Тимчасовому використанні покупцем товарів продавця.
4. Спільній організації виробництва кінцевої продукції.
219. Міжнародним буде вважатися контракт, укладений між компаніями:

1. Однієї держави, підприємства якої знаходяться на території цієї держави.
2. Однієї державної належності, територіально розташованими в різних державах.
3. Однієї зарубіжної держави.
4. Різної державної належності, підприємства яких знаходяться на території однієї держави.
220. Назвіть ознаки, за яких комерційний контракт можна вважати міжнародним:

1. Товар перетинає кордон.
2. Контрагенти знаходяться в різних країнах.
3. Розрахунки в іноземній валюті.
4. Усе перераховане разом.
221. Угода купівлі-продажу, укладена у Львові між працюючими в Україні польським та румунським підприємствами, вважається:

1. Українською.
2. Польською.
3. Румунською.
4. Міжнародною.
222. Незалежно від місця укладання зовнішньоекономічна угода з фізичною чи юридичною особою України укладається:

1. У письмовій формі.
2. В усній формі.
3. Як в усній, так і письмовій формі.
4. Частково в усній, частково у письмовій формі.
223. За умови відсутності домовленості щодо того, право якої країни буде застосовуватися для регулювання форми угод і прав та обов’язків сторін, до контракту застосовуватиметься право країни, де засновано штаб-квартиру або основне місце діяльності сторони, яка є:

1. Перевізником у договорі перевезення.
2. Комітентом  у договорі комісії.
3. Довірителем у договорі доручення.
4. Правильні відповіді 1), 2), 3).
5. Правильні відповіді 1) і 2).
6. Правильні відповіді 1) і 3).
224. Контракт купівлі-продажу вважається дійсним за умови, що документ підписано:

1. Однією із сторін угоди.
2. І поставлено печатку однією із сторін угоди.
3. І поставлено печатки усіма сторонами угоди.
4. І проштамповано, а також зазначено юридичні адреси усіх сторін угоди.
225. Договір купівлі-продажу є:

1. Реальним, взаємним, відплатним.
2. Консенсуальним, одностороннім, відплатним.
3. Консенсуальним, взаємним, відплатним.
4. Реальним, одностороннім, відплатним.
226. У преамбулі зовнішньоторговельного контракту зазначається:

1. Найменування товару.
2. Кількісна одиниця виміру товару.
3. Місцезнаходження контрагентів.
4. Маршрут транспортування товару від продавця до покупця.
227. Що повинно бути відображено у розділі «Предмет контракту»?

1. Базисні умови постачання.
2. Назва товару та його характеристика.
3. Якість товару.
4. Ціна товару.
228. До пункту «Предмет контракту» НЕ належить: 

1. Базисні умови постачання.
2. Повне найменування товару.
3. Тип товару, марка і колір.
4. Одиниці виміру товару, що постачається.
229. Яка з наведених умов міжнародного контракту купівлі-продажу обов’язкова?

1. Гарантії якості.
2. Юридична адреса та підписи сторін.
3. Страхування.
4. Арбітраж.
230. Яка умова додаткова («warranty») під час укладання міжнародного контракту купівлі-продажу?

1. Кількість і якість товару.
2. Умови платежу.
3. Страхування.
4. Ціна товару.
231. Яка умова міжнародного контракту купівлі-продажу індивідуальна?

1. Якість товару.
2. Базисні умови постачання.
3. Умови платежу.
4. Форс-мажорні обставини.
232. Яка з наведених умов міжнародного контракту купівлі-продажу універсальна?

1. Арбітраж.

2. Терміни поставки.
3. Предмет контракту.
4. Ціна товару.
233. Додаткові умови міжнародного комерційного контракту – це статті:

1. Притаманні окремій міжнародній комерційній операції.
2. У разі порушення яких інша сторона не має права відмовитися від прийняття товару та розірвати контракт, а може лише вимагати виконання зобов’язань і покриття збитків.
3. У разі невиконання яких однією із сторін інша може відмовитися від товару, оскаржити контракт і вимагати відшкодування збитків.
4. Які містяться в усіх контрактах на подібні торговельні угоди і відображають практику компаній при здійсненні торгівлі тим чи іншим товаром.
234. Які з перелічених форс-мажорних обставин довготермінові?

1. Війна.

2. Повінь.
3. Пожежа.
4. Закриття морських портів.
235. Що належить до додаткових умов контракту?

1. Базисні умови постачання.
2. Терміни постачання.
3. Кількість товару.
4. Форс-мажорні обставини.
236. Яка з перерахованих умов контракту обов’язкова?

1. Умови платежу.
2. Страхування.
3. Пакування та маркування.
4. Умови здачі-прийому товару.
237. Що з перерахованого нижче НЕ належить до умов контракту? 

1. Базисні умови постачання.
2. Умови платежів.
3. Умови страхування і забезпечення якості.
4. Порядок оплати податків, митних зборів, зборів.
5. Санкції та рекламації.
238. Ціну контракту відносять до умов:

1. Обов’язкових та індивідуальних.
2. Обов’язкових та універсальних.

3. Універсальних.
4. Індивідуальних.
239. До додаткових умов контракту НЕ належать:

1. Здавання-приймання товару.
2. Санкції та рекламації.
3. Відвантажувальні документи.
4. Пакування та маркування.
240. Найменування сторін-учасників контракту відносять до умов:

1. Обов’язкових та універсальних.
2. Обов’язкових та індивідуальних.
3. Універсальних.
4. Індивідуальних.
241. Умовами, щодо яких будь-які доповнення або зміни розглядаються в якості  таких, що суттєво змінюють пропозицію, є:

1. Ціна, місце і термін поставки, обсяг відповідальності сторін, порядок вирішення спорів.
2. Ціна, якість, місце і термін поставки, обсяг відповідальності сторін, порядок вирішення спорів, перелік форс-мажорних обставин.
3. Ціна, кількість, якість, місце і термін поставки, обсяг відповідальності сторін, порядок вирішення спорів.
242. Відповідно до законодавства України контракти повинні бути складені: 

1. Тільки в письмовій формі.
2. Тільки в усній формі.
3. В усній і письмовій формі.
4. Частково в усній і частково в письмовій формі.
243. Умова контракту, яка дозволяє переносити термін виконання контракту або зовсім звільняє сторони від повного або часткового виконання зобов’язань, - це:

1. Додаткові умови контракту.
2. Форс-мажорні обставини.
3. Санкції та рекламації.
4. Арбітраж.
244. Оферент – це:

1. Брокер.
2. Дилер.
3. Продавець.
4. Покупець.
245. У якому випадку тверда оферта є підтвердженою?

1. При отриманні контроферти.
2. При отриманні комерційного листа.
3. При отриманні продавцем акцепту.
4. При надсиланні контракту.
246. Оферентом є особа, яка:

1. Прийняла комерційну пропозицію.
2. Зробила передбачуваному покупцеві комерційну пропозицію.
3. Прийняла оферту на біржі або торгах.
4. Зробила оферту на біржі або торгах.
247. Якщо продавець направляє потенційному покупцеві тверду оферту, він:

1. Зв’язаний своєю пропозицією протягом зазначеного в оферті терміну.
2. Зв’язаний своєю пропозицією і зобов’язаний її виконати в будь-який час.
3. Може відкликати оферту в будь-який час при зміні своїх обставин.
4. Не зв’язаний своєю пропозицією протягом зазначеного в оферті терміну.
248. Акцептант – це особа, яка:

1. Зробила оферту на біржі або торгах.
2. Прийняла оферту на біржі або торгах.

3. Зробила передбачуваному покупцеві комерційну пропозицію.
4. Прийняла комерційну пропозицію.
249. Запит - це:

1. Комерційний документ, що містить прохання покупця відвантажити йому товар на певних умовах.
2. Комерційний документ у вигляді повідомлення експортерові про прийняття умов оферти без застережень.
3. Звернення до продавця з проханням надіслати пропозицію (оферту) щодо товару, який зацікавив покупця.
250. Замовлення з боку покупця рівнозначне:

1. Вільній оферті.
2. Твердій оферті.
3. Контроферті.
4. Акцепту.
251. У міжнародній практиці оферта може бути зроблена:

1. Письмово. 

2. Або усно, або письмово на розсуд сторони, яка її пропонує.
3. Усно.
4. Усі відповіді правильні.
252. Яке з наведених визначень відповідає поняттю «вільна оферта»?

1. Письмова заява продавця про бажання укласти договір купівлі-продажу, що робиться на певну партію товару лише одному можливому покупцеві із зазначенням терміну дії даної пропозиції.
2. Письмова заява продавця про бажання укласти договір купівлі-продажу, що робиться на певну партію товарів кільком покупцям.
3. Повторна письмова пропозиція продавця на певну партію товару лише одному можливому покупцеві із зазначенням терміну дії даної пропозиції.
4. Замовлення покупця потенційному продавцеві на придбання певної партії товару.
253. Компенсаційні угоди – це:

1. Взаємна поставка товарів на однакову вартість без розрахунків у валюті.
2. Форма поставок, за якої продавець продає покупцеві товар і приймає на себе зобов’язання придбати в нього інший товар у майбутньому.
3. Натуральний обмін певної кількості одного товару на інший, без використання фінансових розрахунків.
4. Угоди, які стосуються вивезення за кордон раніше ввезених іноземних товарів.
254. При вільній оферті продавець акцептує контроферти:

1. Того покупця, з яким він бажає укласти угоду.
2. Того покупця, який відповів раніше.
3. Усіх тих, хто відповів.
4. Жодного з тих, хто відповів.
255. Неотримання відповіді від покупця протягом установленого в твердій оферті терміну:

1. Звільняє продавця від зробленої ним пропозиції.
2. Рівносильно відмові покупця від укладення угоди на запропонованих умовах.
3. Відтерміновує час очікування відповіді.
4. Правильні відповіді 1) та 2).
5. Правильні відповіді 2) та 3).
256. За створеними зобов’язаннями розрізняють контракти:

1. Комутативні й алеаторні.
2. Формальні, реальні та консенсуальні.
3. Односторонні, двосторонні та багатосторонні.
4. Обтяжливі та добродійні.
257. За конкретизацією умов розрізняють такі види контрактів:

1. Прості, складні.
2. Типові, стандартні, формулярні.
3. Генеральні, поточні.
4. Формальні, реальні, консенсуальні.
258. Контракти, укладені з недоліками волевиявлення чи особами з обмеженнями діє- чи правоздатності, називаються:

1. Алеаторними.
2. Обтяжливими.
3. Заперечуваними.
4. Неістотними.
259. Бартер – це:

1. Взаємна поставка товарів на однакову вартість без розрахунків у валюті.
2. Форма поставок, за якої продавець продає покупцеві товар і одночасно приймає на себе зобов’ня придбати в нього інший товар.
3. Натуральний обмін певної кількості одного товару на інший, без використання фінансових розрахунків.
4. Угоди, які стосуються ввезення з-за кордону раніше вивезених вітчизняних товарів.
260. Контракти, які передбачають взаємну поставку товарів на однакову вартість, є:

1. Товарообмінними (бартерними) контрактами.
2. Компенсаційними контрактами.
3. Стандартними контрактами.
4. Контрактами з разовою поставкою.
261. Відмітність бартерної угоди від компенсаційної полягає в тому, що:

1. Зустрічні потоки постачань товарів мають різні строки.
2. Предметом бартерної угоди є виключно два товари.
3. Сторони-учасники угоди не узгоджують ціни на товари, що взаємно постачаються.
4. Усі відповіді правильні.
262. Алеаторні контракти – це:
1. Контракти, для укладання яких недостатньо узгодження волі контрагентів, а потрібно висловити цю угоду в особливій формі.
2. Контракти, для укладання яких не потрібно ніякої форми, крім звичайного узгодження волі контрагентів, яка може бути виражена вербально.
3. Контракти, в яких сторони визначають загальні елементи співробітництва в одному великому діловому заході.
4. Контракти, які суперечать конституційним принципам суспільного устрою.
5. Ризиковані контракти, контракти честі, в яких в момент укладення невідомі рівень, обсяг і співвідношення взаємних зобов’язань.
6. Нічого з вищенаведеного.
263. «Контракт, якщо…» - це:

1. Односторонній контракт.
2. Двосторонній контракт. 

3. Двосторонній контракт з великою кількістю учасників.
4. Періодичний контракт.
264. Арбітраж ad hoc передбачає:

1. Арбітраж, який розглядає комерційні суперечки, термін давнини яких закінчився.
2. Арбітраж, який щоразу створюється для розв’язання одного або декількох спірних питань у конкретному контракті.
3. Постійно діючий арбітраж.
4. Арбітраж у м. Стокгольм.
265. Як виконується контракт з терміном постачання «негайно»?

1. У цей же день.
2. Протягом 3-х днів з дати підписання угоди.
3. Протягом 7-ми днів  з дати підписання угоди.
4. Протягом 14 днів з дати підписання угоди. 

266. Боніфікація – це:

1. Доплата за додаткову кількість товару порівняно із тією, яка була передбачена контрактом.
2. Доплата за кращу якість товару порівняно із тією, яка була передбачена контрактом.
3. Повернення експортеру мита, сплаченого ним при вивезенні товару за кордон.  

4. Виплата певної грошової суми покупцеві за надання ним переваги на користь товарів певного виробника.
267. Спосіб визначення якості товару «тель-кель» передбачає:

1. У контракті встановлюється кількість (у відсотках до загальної маси або в абсолютних величинах) кінцевого продукту, який має бути отримано з сировини.
2. Передбачається, що якість товару, що постачається, відповідає певному стандарту.
3. Продавець зобов’язаний прийняти товар незалежно від його якості, якщо він відповідає найменуванню (виду, сорту), зазначеному у контракті і позбавлений права подавати рекламацію.
4. У контракті встановлюються у відсотках вміст корисних речовин і мінімально допустимий вміст небажаних (шкідливих) елементів або домішок.
268. Якщо на товар відсутні стандарти, а також через особливі умови його виробництва й експлуатації, для встановлення спеціальних вимог до його якості застосовуються:

1. Технічні умови.
2. Специфікація.
3. Зразки.
4. Опис товарів.
269. Договірні зобов’язання на користь третіх осіб виникають, коли:

1. Боржник за основним зобов’язанням виконує його замість третьої особи або з вини третьої особи.
2. Третя особа, яка не брала участі в укладанні контракту, має право вимагати від боржника виконання зобов’язання.
3. Треті особи не мають права вимагати виконання зобов’язань стосовно боржника.
4. При невиконанні зобов’язання основним боржником вимоги кредитора можуть бути висунені додатковому боржнику.
270. Які з цивільно-правових строків виконання контракту не можуть бути змінені за угодою сторін?

1. Визначені.
2. Імперативні.
3. Диспозитивні.
4. Невизначені.
271. Спосіб забезпечення виконання зобов’язань - це:

1. Візовий збір, який надсилається на адресу передбачуваного покупця.
2. Конкретне джерело погашення наявного боргу і юридичне оформлення права кредитора на його використання.

3. Повний або частковий платіж, який передається однією стороною в рахунок належних з неї платежів іншій стороні.
4. Передача грошових вимог постачальника до покупця банку за певну винагороду.
272. Що входить до поняття «виняткова неустойка»?

1. Кредитор має право отримати з боржника всю суму неустойки та повне відшкодування збитків.
2. Кредитор має право отримати з боржника тільки суму неустойки.
3. Кредитор має право вимагати від боржника, крім сплати неустойки, відшкодування збитків, але лише тієї частини, що непокрита сумою неустойки.
4. Кредитор має право отримати на свій вибір або суму неустойки, або відшкодування збитків.
273. Застава – це:

1. Відокремлення боржником певного майна, яке переходить у володіння кредитора, для забезпечення першочергового задоволення його можливих вимог.
2. Грошова сума, яка видається одним із контрагентів у рахунок майбутніх платежів за контрактом іншому контрагенту як доказ укладення контракту та забезпечення його виконання.
3. Застереження про збереження за продавцем права власності на проданий товар до того моменту, поки покупець не здійснить останній платіж згідно з контрактом.
4. Зобов’язання поручителя відповідати перед кредитором за виконання контракту боржником при його невиконанні чи неналежному виконанні.
274. Завдаток - це:

1. Процес кредитування зовнішньоторговельних операцій шляхом придбання векселів експортера.
2. Передача банку грошових вимог постачальника до покупця за певну винагороду.
3. Грошова сума, що видається в рахунок належних з неї платежів, на підтвердження укладеного договору і в забезпечення його виконання.
4. Правильні відповіді 1) та 2).
275. Поручительство - це:

1. Грошова сума, яку боржник зобов’язаний сплатити кредитору в разі невиконання зобов’язань.
2. Отримання кредитором задоволення своєї вимоги з вартості заставленого майна.
3. Зобов’язання поручителя перед кредитором відповідати за виконання боржником свого зобов’язання.
4. Ухвалення страховою організацією на себе певну частку ризику, пов’язаного  із  зовнішньоекономічною діяльністю.
276. До видів маркування, що застосовуються в міжнародній практиці, НЕ належить:

1. Товарне.
2. Транзитне.
3. Транспортне.
4. Вантажне.
ОРГАНІЗАЦІЯ ТА ТЕХНОЛОГІЯ ТРАНСПОРТНОГО ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ ЗЕД

ВАРІАНТ 1

277.
У міжнародних перевезеннях вантажів переважає використання …. транспорту:

1. Морського.
2. Залізничного.
3. Повітряного.
4. Автомобільного.
278. За транспортною характеристикою товарів розрізняють:
1.
Масові та генеральні вантажі.
2. Пакетні, контейнерні, ролкерні, ліхтерні, паромні, баржові
перевезення. 

3. Перевантажувальні, безперевантажувальні, транзитні перевезення.
4. Прямі та послідовні перевезення.
279. Перевезення вантажів на колісній базі (колісної техніки, автомобілів тощо) здійснюється:

1. Балкерами.
2. Ролкерами.
3. Танкерами.
4. Ліхтеровозами.
280. Змішане перевезення – це перевезення вантажів:
1. Одним видом транспорту, але з перевантаженням.
2. Різними видами транспорту.
3. Різними або одним видом транспорту, але з перевантаженням.
4. Різними або одним видом трансопрту, але без перевантажень. 

281. Відповідальність за перевезення вантажів розподіляється порівну між усіма учасниками:

1. Інтермодальних перевезень. 
2. Мультимодальних перевезень.
3. Ролкерних перевезень.
4. Танкерних перевезень.
282.
Що є основним договором перевезення водним транспортом?

1.
Фрахтовий маніфест.
2.
Коносамент.
3.
Чартер.
4.
Коносамент і чартер.
283.
Перевізник зобов’язується повністю підготувати судно до виконання рейсу, і по закінченні навантаження вантажу спрямувати корабель із нормальною, звичайною швидкістю у порт розвантаження. Йдеться про..

1. Генеральний контракт (General contract).
2. Берс-нот (Berth note).
3. Чартер на рейс (Voyage charter party). 
4. Букинг-ноте (Buking note).
284. Документ, що підтверджує договір морського перевезення та прийому або навантаження вантажу перевізником, відповідно до якого перевізник зобов'язується здати вантаж проти цього документа:

1. Маніфест.
2. Коносамент.
3. Делівер-ордер.
4. Чартер-партія.
285. Договір морського перевезення передбачає надання всього судна (його частини або окремих приміщень) для перевезення вантажу між певними портами на один чи декілька послідовних рейсів. При цьому власник судна зберігає повний контроль над ним без будь-яких винятків на користь фрахтувальника. Такий документ має назву:
1. Рейсового чартеру.
2. Тайм-чартеру.
3. Димайз-чартеру.
4. Бербоут-чартеру.
286. Коносамент, який не містить відміток щодо виявлених дефектів товару та (або) його упаковки при завантаженні на судно, називається:
1. «Чистим» коносаметом (Clean Bill of Lading).
2. «Коносаментом із застереженнями» (Claused).
3. «Ордерним» коносаментом (To-order bill of lading).
4. «Іменним» коносаментом (Straight bill of landing).
287. Скільки видів коносаменту виписується?
1. 1.
2. 2.
3. 3.
4. 5.
288.
Умови фрахтування судна за тайм-чартером передбачають:
1.
На термін договору власник судна не контролює комерційні умови щодо його використання і технічної експлуатації; капітан і екіпаж стають службовцями вантажовласника.
2.
Власник судна зберігає контроль за технікою його експлуатації; за свій рахунок наймає екіпаж, сплачує постійні витрати на утримання судна у
робочому стані.
3.
Судно передається вантажовласнику без екіпажу на тривалий термін (3-5 років).
289. Спосіб оплати фрахту ад валорем (ad valorem) - це:

1. Оплата фрахту за недовантажений вантаж порівняно із заявленим у чартері.
2. Оплата фрахту здійснюється за судно цілком або вантажні приміщення, незалежно від того, якв кількість вантажу перевозиться.
3. Оплата фрахту визначається у відсотках від вартості вантажу і використовується при перевезенні особливо ціннрих вантажів.
4. Власник судна оплачує витрати на навантаження та розвантаження вантажу.
290.
Вимога, яка висувається до перевізника і може бути задоволена без

звернення до суду, - це:

1.
Позов.
2.
Претензія.
3.
Демередж.
4.
Диспач.
291.
У який термін висуваються претензії та позови до міжнародних перевезень автомобільним транспортом у випадку повної втрати вантажу?
1. Один рік з дати доставки вантажу. 
2. Один рік, починаючи з тридцятого дня по закінченню узгодженого терміну доставки.
3. Один рік, починаючи з шістдесятого дня з дати прийняття вантажу перевізником. 

4. Два роки, починаючи із узгодженої дати доставки вантажу.
292.
Термін позовної давності для міжнародних перевезень повітряним транспортом у випадку втрати вантажу становить?
1. 14 днів.
2. 21 день.
3. 6 місяців.
4. 2 роки. 
293. Хто є розробником термінів Інкотермс?

1. Організація об’єднаних націй.
2. Європейський Союз.
3. Міжнародна торговельна палата.
4. Торгово-промислова палата України.
294.
Умови «Інкотермс 2020» розподіляють між продавцем і покупцем:
1. Відповідальність при здійсненні контрактів.
2. Порядок та умови страхування ризиків.
3. Порядок, витрати та умови фрахту.
4. Відповідальність, витрати, ризики при здійсненні контракту.
295. Умови Інкотермс 2020 містять:

1.
9 термінів.
2.
10 термінів.
3.
11 термінів.
4.
13 термінів.
296. Базисні умови постачання:

1. Зазначаються у зовнішньоторговельному контракті.
2. Не змінювалися з моменту їх публікації у 1936 році.
3. Визначають наслідки невиконання сторонами умов зовнішньоторговельного контракту.
4. Не регламентують момент переходу ризиків випадкової втрати вантажу від продавця до покупця.
297. Мінімальні обов’язки продавця передбачено умовою Інкотермс 2020:

1. Франко-завод (EXW).
2. Франко-перевізник (FCA).
3. Франко уздовж борту судна (FAS).
4. Франко-борт (FOB).
298. Визначте термін Інкотермс 2020 ЛИШЕ для морського та внутрішнього водного транспорту:

1. Франко-перевізник (FCA).
2. Вартість і фрахт (CFR).
3. Перевезення оплачено до.. (CPT).
4. Доставка зі сплатою мита (DDP).
299. Максимальні обов’язки згідно з умовами Інкотермс 2020 у зовнішньоторговельному контракті продавець несе на умовах:

1. Групи Е.
2. Групи F.
3. Групи С.
4. Групи D.
300. Термін Інкотермс 2020, за якого: 1) продавець зобов’язується виконати експортне митне оформлення і відвантажити товар перевізнику, якого обрав покупець; 2) покупець зобов’язується доставити товар і виконати імпортне митне оформлення:

1. Франко-перевізник (FCA).
2. Франко-борт (FOB).
3. Перевезення оплачено до.. (CPT).
4. Вартість, страхування і фрахт (CIF).
301. Термінами Інкотермс 2020, які передбачають страхування, є:

1. EXW, CFR.
2. CIP, CIF.
3. DAP, DPU.
4. FOB, FAS.
302.
Термін «франко-завод» (EXW) Інкотермс 2020 передбачає, що усі:
1. Витрати щодо транспортування товару покриває продавець.
2. Витрати і ризики, пов’язані з доставкою товару, покриває продавець.
3. Ризики, пов’язані з доставкою товару, покриває покупець.
4. Витрати і ризики, пов’язані з доставкою товару до місця призначення, покриває покупець.
303. Зобов’язання продавця сплатити імпортне мито передбачено умовою …… Інкотермс 2020:
1. Доставка в місце призначення (DAP).
2. Франко-борт (FOB).
3. Вартість, страхування і фрахт (SIF).
4. Доставка зі сплатою мита (DDP).
304.
Який вид транспорту може бути використано при здійсненні контракту на умові франко-перевізник (FCA) Інкотермс 2020 p.?
1. Будь-який.
2. Тільки повітряний.
3. Тільки залізничний.
4. Тільки морський та річковий.
305.
З якого моменту всі витрати і ризики втрати товару/його пошкодження покриває покупець, якщо контракт виконується на умові FAS Інкотермс 2020 p.?
1. Коли покупець отримує товар.
2. Коли товар доставлено в порт.
3. Коли товар розміщено вздовж борту судна на причалі в обумовленому порту.
4. Коли товар розміщено на борту судна.
306.
Умова CFR Інкотермс 2020 р. потребує від продавця;
1. Отримання за свій рахунок експортної ліцензії або іншого дозволу державних органів.
2. Отримання за свій рахунок імпортної та експортної ліцензії або іншого дозволу державних органів.
3. Отримання за свій рахунок імпортної ліцензії та дозволу на транзитні перевезення.
4. Отримання за рахунок покупця імпортної та експортної ліцензії.

307.
Хто укладає договір страхування і сплачує страхову премію згідно з умовою CIF Інкотермс 2020 p.?
1. Покупець.
1. Продавець.
2. Продавець або покупець за домовленістю.
3. Ця умова не передбачає укладення договору страхуванння вантажу.
308. Умова Інкотерсм 2020, за якої продавець не відповідає за транспортування товару та навантаження його на транспортний засіб:

1. Франко-завод (EXW).
2. Вартість, страхування і фрахт (CIF).
3. Франко уздовж борту судна (FAS).
4. Франко-борт (FOB).
309.
До групи «відвантажувальних» належать контракти на:
1. D-умовах.
2. С-умовах.
3. Е-умовах.
4. F-умовах.
310. При виконанні зовнішньоторговельного контракту страхування вантажів, якщо про це не зазначається безпосередньо в угоді:

1. Необов’язкове для сторін.
2. Обов’язкове для сторін.
3. Сторони контракту здійснюють страхування вантажів на окремих ділянках шляху їх доставки.
4. Правильна відповідь 2) та 3). 

311.
Договір страхування вважається укладеним за наявності:
1. Угоди страхування.
2. Оплати страхової премії.
3. Страхового полісу.
4. Страхового полісу й оплати страхової премії.
312. На яких умовах, як правило, страхують міжнародні перевезення генеральних вантажів?
1. З відповідальністю за приватну аварію.
2. Без відповідальності за пошкодження, крім випадків аварії.
3. З відповідальністю за всі ризики.
4. Усі відповіді правильні.
313.
Нетаксований страховий поліс – це поліс:

1. У якому зазначається остаточна страхова вартість об’єкту.
2. У якому вартість застрахованих товарів повинна бути
підтверджена фактурними рахунками, розписками.
3. У якому об’єкт страхується на рейс і на термін.
4. Що містить загальні умови страхування і видається на 12 місяців.
314. Захист від збитків за допомогою страхування вантажів під час перевезення транспортом без страхування вартості власне транспортного засобу є:

1. Страхуванням «каско».
2. Страхуванням «карго».
3. Страхуванням відповідальності перевізника за вантаж перед його власником.
4. Страхуваннм без відповідальності за пошкодження, крім випадків аварії.
315. При базисах постачання EXW та FCA, незалежно від виду транспорту, страховий інтерес виникає у:

1. Продавця.
2. Покупця. 
3. Як продавця, так і покупця.
4. Немає правильної відповіді.
316.
Під час проведення зовнішньоторговельних операцій термін висунення претензій з моменту встановлення страхового випадку при імпортному постачанні складає:
1. 30 днів.
2. 5 місяців.
3. 6 місяців.
4. 1 рік.
ВАРІАНТ 2
317. При здійсненні міжнародних транспортних операцій перевізники надають вантажовласникам транспортні послуги, які є:
1. Особливими видами послуг.
2. Додатковими операціями.
3. Додатковими транспортними послугами.
4. Специфічним товаром иіжнародної торгівлі.
318. За предметом транспортних операцій розрізняють:
1. Перевантажувальні, безперевантажувальні та транзитні перевезення.
2. Прямі та послідовні перевезення.
3. Вантажні та пасажирські перевезення.
4. Внутрішні та закордонні перевезення.
319. Міжнародні моські перевезення регламентуються:

1. Нормами міжнародного приватного морського права.
2. Віденською конвенцією 1982 року.
3. Нормами міжнародного права.
4. Конвенцією про змішані перевезення вантажів.
320. Комбіноване перевезення відрізняється від змішаного:

1. Структурою логістичних каналів постачання.
2. Здійснюється більше, ніж двома видами транспорту.
3. Здійснюється лише двома видами транспорту.
4. Здійснюється лише одним видом транспорту, але з перевантаженням.
321. Фрахт -це:

1. Перевезення вантажу територією країни.
2. Розміщення вантажу на судні.
3. Замовлення транспортного засобу для перевезення вантажу.
4. Плата власнику транспортного засобу за перевезення вантажу.
322.  Нафта,  вугілля, добрива, зерно – це:

1. Генеральні вантажі (General cargo).
2. Масові вантажі (Bulk cargo).
3. Тарно-штучні вантажі (Breakbulk cargo).
4. Особливо режимні вантажі.      
323. Спосіб перевезення вантажів між країнами, за якого послідовно використовується кілька видів транспорту, а відповідальність за перевезення покладено на одного перевізника, являє собою:

1. Міжнародні мультимодальні перевезення.
2. Міжнародні інтермодальні перевезення.
3. Міжнародні ліхтерні перевезення.
4. Міжнародні балкерні перевезення.
324.
Умови фрахтування судна за бербоут-чартером передбачають, що:
1. Власник судна зберігає контроль за технікою його експлуатації; за свій рахунок наймає екіпаж, сплачує постійні витрати по утриманню судна у робочому стані.
2. На термін договору власник судна не контролює комерційні умови щодо його використання і технічної експлуатації; капітан і екіпаж стають службовцями вантажовласника.
3. Судно передається вантажовласнику без екіпажу на тривалий термін (3-5 років).
325.
Термінова угода готовності судна до навантаження через кілька днів – це:
1. Димайз-чартер (Demise-charter).
2. Тайм-чартер  (Time-charter).
3. Промпт (Prompt).
4. Спот-промпт (Spot prompt).
326.…. є попередньою заявкою власника вантажу з метою забронювати на судні місце для певної партіі вантажу.
1. Чартер на рейс (Voyage charter party).
2. Букинг-нот (Buking note).
3. Коносамент (Bill of Lading).
4. Генеральный контракт (General contract).
327.
Що є договором повітряного перевезення?
1. Вантажний маніфест.
2. Фрахтовий маніфест.
3. Чартер.
4. Міжнародна авіаційна вантажна накладна.
328. Морські регулярні перевезення перевезення між портами генеральних вантажів за заздалегідь оголошеним розкладом руху суден і єдиними, відносно стабільними протягом певного часу, тарифами:

1. Трампове судноплавство.
2. Лінійне судноплавство.
3. Послідовне судноплавство.
4. Пряме судноплавство. 

329.
Скільки функцій виконує коносамент?
1. 1.
2. 2.
3. 3.
4. 4.
330.
Документ, на основі якого вантажі транспортуються з порту навантаження до порту призначення двома і більше судноплавними лініями, що діють відповідно до угоди, - це:
1. Делівер-ордер.
2. Наскрізний коносамент.
3. Маніфест.
4. Коносамент на пред’явника.
331.
Що є договором перевезення в міжнародному автомобільному
сполученні?
1. Міжнародна товарно-транспортна накладна (вантажна накладна CMR).
2. Книга МДП.
3. Міжнародна товарно-транспортна накладна і книга МДП.
4. Договір постачання.
332.
У який термін можуть бути висунені претензії та позови до залізниці про відшкодування за невчасну доставку вантажу/багажу?

1. Протягом 1 місяця з  дня  видачі  вантажу/багажу.  
2. Протягом 45 днів з  дня  видачі  вантажу/багажу.  
3. Протягом 2 місяців з  дня  видачі  вантажу/багажу. 

4. Протягом 6 місяців з  дня  видачі  вантажу/багажу.  
333.
Де розглядаються суперечки щодо транспортного страхування?

1. У ТПП.
2. У місцевих судових органах.
3. У Міжнародній морській організації.
4. В арбітражному суді.
334. В який термін висуваються претензії та позови до міжнародних перевезень автомобільним транспортом у випадку пошкодження, часткової втрати  або прострочення доставки вантажу?
1. Один рік з дати доставки.
2. З тридцятого дня по закінченню узгодженого терміну доставки.
3. Із шістдесятого дня з дати прийняття вантажу перевізником. 

4. Два роки з дати доставки.
335. Відповідальність перевізника при втраті/знищенні, пошкодженні або затримці вантажу у міжнародних повітряних перевезеннях обмежується:

1. 17 СПЗ за 1 кг. 
2. 1000 СПЗ за 1 кг.
3. 4150 СПЗ за 1 кг.
4. 100000 СПЗ за весь вантаж.
336. Базисні умови постачання визначають:

1. Митну вартість товарів.
2. Момент переходу прав власності на товар від продавця до покупця.
3. Ставки імпортного мита.
4. Розподіл транспортних витрат між продавцем та покупцем.  
337. Інкотермс  – це:
1. Міжнародна організація, яка регламентує правила укладання міжнародних контрактів купівлі-продажу товарів.
2. Міжнародна організація, яка регламентує правила перевезення вантажів.
3. Міжнародні правила тлумачення торговельних термінів (умов) у міжнародній торгівлі.
4. Міжнародні правила тлумачення валютних термінів (умов) у міжнародній торгівлі.
338. Яка категорія термінів відсутня в умовах Інкотормс 2020?

1. A.
2. C.
3. D.
4. E.
5. F.
339. Якщо у зовнішньоторговельному договорі і в Інкотермс умови постачання трактуються по-різному, пріоритет мають: 
1. Умови контракту.
2. Термін Інкотермс.
3. Особисте побажання продавця.
4. Особисте побажання покупця.
340.
Яка з умов Інкотермс 2020 передбачає мінімальні зобов’язання для покупця?
1. Франко-завод (EXW).
2. Франко уздовж борту судна (FAS).
3. Доставка у місце призначення (DAP).
4. Доставка зі сплатою мита (DDP).
341. Визначте терміни Інкотермс 2020, які використовують для будь-якого виду транспорту:

1. Франко-завод (EXW).
2. Вартість і фрахт (CFR).
3. Вартість, страхування і фрахт (CIF).
4. Доставка у місце призначення з розвантаженням (DPU).
5. Правильні відповіді 1) та 4).
6. Правильні відповіді 1) та 2)

342. Максимальні обов’язки згідно з умовами Інкотермс 2020 у зовнішньоторговельному контракті покупець несе на умовах групи:

1.
Е.
2.
F.
3.
С.
4.
D.
343. За яких базисних умов організація та функціонування транспортно-логістичного  підрозділу недоцільні для підприємства? 

1. Групи D.
2. Групи C.
3. Групи F.
4. Групи E.
344.
Хто і за чий рахунок отримує експортну та імпортну ліцензію, якщо контракт виконується згідно з умовами EXW Інкотермс 2020 p.?
1. Отримує продавець за рахунок покупця.
2. Експортну – продавець, імпортну – покупець.
3. Отримує продавець на свій ризик і за свій рахунок.
4. Отримує покупець на свій ризик і за свій рахунок.
345. Термін Інкотермс 2020, за якого продавець зобов’язується розмістити товар у порту відвантаження вздовж борту судна, призначеного продавцем, - це:

1. Франко-завод (EXW).
2. Франко-борт (FOB).
3. Франко уздовж борту судна (FAS).
4. Вартість і фрахт (CFR).
346. Термін Інкотермс 2020, за при якому продавець зобов’язується виконати експортне митне оформлення, застрахувати і доставити товар в узгоджене місце призначення, - це:
1. Франко-завод (EXW).
2. Перевезення оплачене до... (CPT).
3. Перевезення і страхування оплачені до... (CIP).
4. Доставка у місце призначення з розвантаженням (DPU).
347. Основне перевезення оплачується продавцем згідно з базисом постачання:

1. Доставка у місце призначення (DAP).
2. Франко-борт (FOB).
3. Франко-завод (EXW).
4. Франко уздовж борту судна (FAS).
348. Згідно умов якої групи термінів Інкотермс 2020 зобов’язання продавця щодо надання товару виконується у країні покупця?
1. Групи Е.
2. Групи F.
3. Групи С.
4. Групи D.
349.
Згідно з умовою FOB Інкотермс 2020 р. очистку товару від мита на експорт здійснює:
1. Продавець.
2. Покупець.
3. Згідно з умовами контракту.
4. За домовленістю.
350. Переваги якого виду транспорту полягають у незалежності від погодних умов, низькій собівартості, високому рівні автоматизації, бнзперервності постачання вантажів?
1. Автомобільного.
2. Морського.
3. Залізничного.
4. Трубопровідного.
5. Повітряного.
351.
Чотири з 11 базисних умов постачання стосуються ВИНЯТКОВО морського та внутрішнього водного транспорту. Це:

1. FAS, FOB, CIF, CFR. 

2. FCA, FAS, FOB, CIF. 

3. FAS, FOB, CIF, DAP.  
4. CIP, DAP, DPU, DDP.
352.
До групи «доставкових» належать контракти:
1. На D-умовах.
2. На С-умовах.
3. На Е-умовах.
4. На F-умовах.
353.
Таксований страхові поліси – це поліс:
1. У якому зазначається остаточна страхова вартість об’єкта.
2. У якому об’єкт страхується на певний термін.
3. У якому об’єкт страхується на перевезення з одного пункту в інший.
4. Який містить загальні умови страхування і видається на 12 місяців.
354. На яких умовах, як правило, страхують міжнародні перевезення масових вантажів?
1. З відповідальністю за приватну аварію.
2. Без відповідальності за пошкодження, крім випадків аварії.
3. З відповідальністю за всі ризики.
4. Усі відповіді правильні.
355.
У який термін страхувальник має право висувати претензії при втраті вантажу?
1. Не пізніше 19 днів після розвантаження.
2. Протягом 5 днів після розвантаження.
3. У момент розвантаження.
4. Не пізніше 3-х днів після вивантаження.
356. При проведенні зовнішньоторговельних операцій термін висунення претензій з моменту встановлення страхового випадку під час експортного постачання складає:
1. 30 днів.
2. 2 місяці.
3. 3 місяці.
4. 1 рік.
ВАЛЮТНО-ФІНАНСОВІ УМОВИ

 ЗОВНІШНЬОТОРГОВЕЛЬНИХ УГОД
357.
Вибір умов розрахунку за експортним (імпортним) контрактом
залежить від:
1. Кількості товару.
2. Якості товару.
3. Кон’юнктури товарного ринку.
4. Форми власності фірми.
358.
У якій валюті має визначатися ціна зовнішньоторговельного
контракту?
1. Лише валюті України.
2. У частково конвертованій. 
3. У вільноконвертованій або валюті України. 
4. Лише у вільноконвертованій.
359.
Валюта, в якій виражається ціна товару у контракті, – це:
1. Засіб платежу.
2. Форма платежу.
3. Валюта ціни.


4. Валюта платежу.
360.
Що визначається за поточним ринковим курсом на день платежу?
1. Курс валюти контракту.
2. Курс валюти ціни.
3. Курс валюти платежу.
4. Курс перерахунку валюти ціни на валюту платежу.
361.
Валюта, в якій здійснюється оплата товару за контрактом, – це:
1. Засіб платежу.
2. Валюта ціни.
3. Валюта платежу.
4. Валюта угоди.
362.
До чого призводить підвищення курсу валюти платежу під час експорту?
1. Зменшення суми іноземної валюти.
2. Збільшення суми іноземної валюти.


3. Зменшення суми національної валюти.
4. Збільшення суми національної валюти.
363.
У якому з випадків валюта ціни, як правило, не збігається з валютою платежу?
1. Компенсаційної угоди.
2. Щодо угоди клірингу.
3. Рамочної угоди.
4. Щодо угоди типу «оффсет».
364. Валюта ціни – це:

1. Валюта, в якій фіксується ціна товару в угоді.
2. Завжди валюта країни-імпортера.
3. Митна вартість товару.
4. Валюта, в якій контрагенти розраховуються один з одним.
365. Міжнародні розрахунким здійснються переважно безготівковим способом шляхом:

1. Записів на рахунках підприємств.
2. Записів на рахунках казначейства.
3. Записів на кореспондентських рахунках банків.
4. Усі відповіді правильні.
366. Основними посередниками у міжнародних розрахунках є:
1. Страхові компанії.
2. Клірингові компанії.
3. Банки.
4. Транснаціональні корпорації.
5. Держави через відповідні владні структури.
6. Правильні відповіді 1), 2), 4) та 5).
7. Усі відповіді правильні.
367.
Рахунок іноземного банку-кореспондента у вітчизняному комерційному банку має назву:
1. Відкритого рахунку.
2. Валютного рахунку.
3. Рахунку «ностро».
4. Рахунку «лоро».
368.
Здійснення розрахунків за угодою через деякий час після поставки товару – це:
1. Платіж у кредит.
2. Авансовий платіж.
3. Платіж готівкою.
369. Рахунок «Востро» - це:

1. Рахунок, який банк веде за кордоном у місцевій валюті.
2. Рахунок, який банк відкриває для свого банку-кореспондента, на який зараховуються одержані або видані за його дорученням кошти.
3. Рахунок, який банк відкриває у банку-кореспонденті для відображення взаємних розрахунків банків та їх клієнтів.
4. Розподільчий рахунок.
370. Для банку, який має рахунок «ностро», він є:

1. Пасивним.
2. Активним.
3. Активно-пасивним.
4. Поточним.
371.
Який з розрахунків найчастіше використовується під час купівлі машин, устаткування й обладнання?
1. Платіж готівкою.
2. Безготівковий платіж.
3. Платіж у кредит.
4. Без використання кредиту.
372. Авансові платежі вигідні:
1. Імпортеру.
2. Експортеру.
3. Банку експортера.
4. Обидвом контрагентам.
373. Платіж у кредит – це комерційний кредит, який являє собою:
1. Наявність банківської гарантії при укладанні угод купівлі-продажу.
2. Надання кредиту експортером імпортеру.
3. Видача імпортером авансів експортеру.
4. Надання кредиту експортером імпортеру або ж видача імпортером авансів експортеру.
374. Яке твердження ХИБНЕ? 

1. Авансовий платіж передбачає оплату товару через деякий час після постачання, тобто у розстрочку.
2. Авансовий платіж - форма кредитування імпортером експортера.
3. При авансовому платежі у контракті фіксується час між авансовим платежем і початком постачання товару.
4. Авансовий платіж - засіб забезпечення зобо’язань, прийнятих покупцем згідно з контрактом.
375.
До кредитних засобів платежу, які застосовуються у міжнародній  торгівлі, належать:
1. Інкасо.
2. Тратта.
3. Акредитив.
4. Банківський переказ.
376. Що з наведеного нижче належить до форм міжнародних розрахунків?
1. Розрахунки через посередників.
2. Розрахунки у національній валюті.
3. Розрахунки між банками.
4. Інкасо.
377. Акредитив являє собою:

1. Міжнародні торговельні правила оплати товару.
2. Цінний папір.
3. Банківську операцію.
4. Умовне грошове зобов’язання.
378.
Платежі, пов’язані з інкасовою й акредитивними угодами, вважаються:
1. Готівковими платежами.
2. Авансовими платежами.
3. Документарними (забезпеченими) платежами.
4. Недокументарними (чистими) платежами.
379.
З погляду додаткових зобов’язань іншого банку по акредитиву розрізняють:
1. Акцептні акредитиви й акредитиви з відстрочкою платежу.
2. Безвідзивний і відзивний акредитиви.
3. Покритий і непокритий акредитиви.
4. Підтверджений і непідтверджений акредитиви.
380.
Доручення переказодавця банку перевести певну суму валюти на користь переказоотримувача – це:
1. Банківський переказ.
2. Інкасо.
3. Платіж за відкритим рахунком.
4. Документарний акредитив.
381.
Акредитив, який за вказівкою бенефіціара може бути переведено частково чи повністю іншим бенефіціарам у країні останнього чи в іншу країну, має назву:

1. Трансферабельного.
2. Револьверного.
3. Покритого.
4. Підтвердженого.
382.
Найменш вигідна форма платежу для експортера:
1. 100% авансовий платіж.
2. Чисте інкасо.
3. Відкритий рахунок.
4. Акредитив.
383.
Для експортера найменший ризик виникає під час розрахунку з використанням:
1. Авансового платежу.
2. Оплати після відвантаження.
3. Документарного акредитиву.
4. Документарного інкасо.
384.
Для імпортера найменш вигідною формою платежу є:

1. Авансовий платіж.
2. Торгівля за відкритим рахунком.
3. Акредитив.
4. Документарне інкасо.
385.
Найбільш вигідною для імпортера формою платежу є:

1. Оплата після відвантаження.
2. Відкритий рахунок.
3. Документарне інкасо.
4. Документарний акредитив.
386.
Відкличні акредитиви для експортера:
1. Мінімізують ризик.
2. Не дають ніякої гарантії оплати.
3. Позбавляють зайвих витрат щодо страхування ризику.
4. 
Найбільш безпечні.
387. Банківські перекази як форма розрахунків використовується:
1. Досить часто, оскільки час оформлення платіжних доручень суттєво  скорочується.
2. Досить часто, тому що банк надає додаткові власні гарантії щодо оплати товару.
3. Нечасто, оскільки експортера існує ризик несплати за поставлений товар.
4. Нечасто, оскільки збільшується період здійснення оплати за поставлений товар.
388.
Під час розрахунків у формі банківського переказу бенефіціаром є:

1. Імпортер.
2. Експортер.
3. Банк імпортера.
4. Банк експортера.
389.
Умови документарного акредитиву виконуються банком:
1. Незалежно від умов контракту.
2. Тільки відповідно до умов контракту.
3. Умови акредитиву скасовують умови контракту.
390. Учасниками інкасової операції НЕ є:

1. Платник.
2. Індосамент.
3. Довіритель-клієнт.
4. Банк-ремітент.
391.
Документарне інкасо передбачає обробку банком:
1. Тільки комерційних документів (рахунків-фактур, документів права власності, відвантажувальних документів, коносаментів тощо).
2. Тільки фінансових документів (чеків, векселів, платіжних документів тощо).
3. Фінансових і комерційних документів.
392. Чисте інкасо – це:

1. Інкасо лише бухгалтерських документів.
2. Інкасо лише комерційних документів.
3. Інкасо лише фінансових документів.
4. Немає правильної відповіді.
393. При інкасовій формі розрахунків банк, який проводить платіж банку-ремітенту, називається:

1. Банком-акцептантом.
2. Банком-емітентом.
3. Рамбурсуючим банком.
4. Інкасуючим банком.
394. Передавальний надпис векселя «Платіть наказу «А»» - це:

1. Обмежений індосамент.
2. Умовний індосамент.
3. Іменний індосамент.
4. Бланковий індосамент.
395. Особливістю розрахунків за відкритим рахунком є:

1. Обов’язкові платежі.
2. Підтверджені платежі.
3. Періодичні платежі.
4. Умовні платежі.
396. При акредитивній формі розрахунів продукція оплачується:

1. Авансовим платежем.
2. До її відвантаження.
3. Після її відвантаження.
4. При одержанні її покупцем.
397. Наказодавець за акредитивом – це завжди:

1. Банк-емітент.
2. Виконуючий банк.
3. Імпортер.
4. Експортер. 
398.
Найбільш вигідною формою акредитиву для експортера є:

1. Непідтверджений акредитив.
2. Відкличний акредитив.
3. Безвідкличний акредитив.
4. Безвідкличний підтверджений акредитив.


399. Банк, який перевіряє справжність акредитиву, перед тим як повідомити експортера про його відкриття, називається:

1. Підтверджуючим банком.
2. Авізуючим банком.
3. Банком-виконавцем.
4. Рамбурсуючим банком.
400. Перевагою акредитивної форми розрахунків є:
1. Простота оформлення угоди.
2. Низькі накладні витрати.
3. Швидкий товарообіг.
4. Забезпечення гарантії платежу для постачальника продукції.
401. Завершальним етапом акредитивної форми розрахунків є:
1. Авізуючий банк надсилає документи для оплати банку-емітенту.
2. Авізуючий банк передає акредитив бенефіціару, засвідчивши його справжність.
3. Після одержання акредитива на користь бенефіціара він здійснює відвантаження товарів.
4. Банк-емітент після перевірки правильності оформлення документів за акредитивом здійснює переказ коштів.
402. Завершальним етапом інкасової форми розрахунків є:

1. Банк експортера надсилає інкасове доручення і комерційні документи інкасуючому банку.
2. Інкасуючий банк робить платіж банку-ремітенту.
3. Імпортер здійснює оплату документів інкасуючому банку.
4. Банк-ремітент зараховує переведену грошову суму на рахунок експортера.
403. Акредитив, який передбачає автоматичне відновлення початкової суми акредитиву:

1. Револьверний.
2. Трансферабельний.
3. Підтверджений.
4. Покритий.
404. Акредитив, який надає додаткову гарантію платежу іншим банком:

1. Револьверний.
2. Переказний.
3. Безвідкличний.
4. Підтверджений.
405.
Боржник, на якого виписується переказний вексель, є:

1. Трасатом.
2. Трасантом.
3. Ремітентом.
4. Емітентом.
406.
Згода на оплату грошових і товарних документів – це:
1. Аваль.
2. Акредитив.
3. Аутрайт.
4. Акцепт.
407.
Вексельною запорукою називається:
1. Акредитив.
2. Акцепт.
3. Аваль.
4. Аутрайт.
408.
Як називається зобов’язання банку щодо проведення (на прохання і відповідно до вказівок імпортера) платежу проти передбачених документів?
1. Акредитив.
2. Аутрайт.
3. Аваль.
4. Акцепт.
409.
Як називається передавальний надпис на векселі?
1. Ремітент.
2. Трасант.
3. Трасат.
4. Індосамент.
410.
Переважна частина міжнародних розрахунків здійснюється:
1. З використанням векселів.
2. Шляхом поштових переказів.
3. Готівковим способом.
4. Безготівковим способом.
411. Якою дією закінчується схема здійснення документарного аккредитиву?

1. Укладанням угоди між покупцем і продавцем.
2. Відправленням товару експортером імпортеру.
3. Врученням документів іноземним банком експортеру.
4. Врученням документів іноземним банком імпортеру.
412. Бенефіціаром за акредитивної форми розрахунків назива​ється:

1. Імпортер. 

2. Експортер. 

3. Авізуючий банк.
4. Банк-емітент.
1. Підтверджуючий банк.
413. Авізуючим банком є:

1. Банк-утримувач векселя через авізування бенефіціарові власних фондів.
2. Банк, що перевіряє умови акредитиву та виступає гарантом здійснення оплати за ним.
3. Банк, що зобов’язується провести платіж, якщо виконано всі умови акредитиву

414. Клієнт, який доручає вітчизняному банку здійснити розра​хунок за інкасо за письмовим дорученням, називається:

1. Імпортером.
2. Експортером.
3. Інкасуючим банком.
4. Банком-емітентом. 

5. Підтверджуючим банком.
415. Як називається документ, який складений в обумовленій формі й містить безумовний наказ кредитора позичальникові про виплату в зазначений строк певної суми грошей названій третій особі або пред’явникові?
1. Зовнішньоторговельний контракт.
2. Чек.
3. Вексель. 

4. Тратта. 

5. Акредитивний лист.
416. Найбільш складною та дороговартісною серед форм міжнародних розрахунків є:

1. Розрахунки чеками.
2. Банківський переказ.
3. Акредитивна форма.
4. Документарне інкасо.
КРЕДИТУВАННЯ У ЗЕД
417. Яке з наведених нижче визначень розкриває зміст категорії «міжнародний кредит»?
1. Рух позичкового капіталу у сфері МЕВ, пов’язаний з надан​ням позики. у грошовій (товарній) формі кредитором однієї країни позичальникові іншої.
2. Надання капіталу в грошовій (товарній) формі суб’єктами однієї країни у власність суб’єктам іншої країни на умовах безо​платності.
3. Переміщення інвестиційного капіталу в межах світового го​сподарства у пошуках найприбутковіших сфер вкладення.
418. Якою мотивацією керується суб’єкт господарювання, при​ймаючи рішення щодо залучення міжнародного кредиту?
1. Нагромадженням запасів товарно-матеріальних цінностей.
2. Купівлею державного майна.
3. Збільшенням обсягів основного й обігового капіталу.
4. Спробою уникнути валютного ризику.
5. Спробою обійти тарифні і нетарифні бар’єри.
419.
Які з аспектів міжнародного кредиту є його функціями?
1. Сприяння посиленню концентрації і централізації капіталу.
2. Економія витрат обігу у сфері міжнародних розрахунків.
3. Перерозподіл позичкових капіталів між країнами для забезпечення
потреб розширеного відтворення.
4. Усі відповіді правильні.
420.
Що з наведеного не є принципом міжнародного кредитування?
1. Цільовий характер.
1. Прискорення реалізації товарів.
2. Терміновість.
3. Поверненість.

421.
За джерелами розрізняють:
1. Забезпечені, бланкові кредити.
2. Комерційні, фінансові, проміжні кредити.
3. Приватні, урядові, змішані, міждержавні кредити.
4. Внутрішнє, зовнішнє, змішане кредитування.
422.
Кредит, який видається під зобов’язання боржника погасити його у визначений термін, – це:
1. Приватний кредит.
2. Забезпечений кредит.
3. Комерційний кредит.
4. Бланковий кредит.
423. Кредит, який призначається для обслуговування змішаних форм вивозу капіталів, має назву:

1. Інвестиційного.
2. Фінансового.
3. Комерційного.
4. Проміжного.
424.
Застава товару для одержання кредиту за умовами якої певна товарна маса закладається на користь банку, називається:
1. Рухомою заставою.
2. Твердою заставою.
3. Заставою товару в переробці.
4. Заставою товару в обороті.
425.
Акцептно-рамбурсний кредит передбачає:
1. Участь державного капіталу.
2. Купівлю в експортера векселів.
3. Поєднання акцепту банку та відшкодування імпортером коштів банку-акцептанту.
4. Немає правильної відповіді.
426. Бланковий кредит видається боржнику за документом:
1. Без документа.
2. Борговою розпискою.
3. Акредитивом.
4. Соло-векселем з одним підписом боржника.
427. Овердрафт – це форма:

1. Короткострокового кредитування.
2. Середньострокового кредитування.
3. Довгострокового кредитування.
428. У  комерційних кредитах авансовий платіж вносить:

1. Імпортер.
2. Експортер.
3. Фактор.
4. Форфейтер.
429. Міжнародний кредит, який надається експортером імпортеру у вигляді відстрочки платежу за поставлені товари:

1. Банківський.
2. Брокерський.
3. Авальний.
4. Комерційний.
430. Кредит, який надається одному позичальнику кількома кредиторами, - це: 
1. Револьверний кредит.
2. Овердрафт.
3. Овернайт.
4. Синдикований кредит.
431.
Змішаний кредит гарантує:
1. Розширення експортних операцій ключових галузей економіки,
які отримують кредит.
2. Розширення споживчого кредиту.
3. Розширення ломбардного кредиту.
4. Немає правильної відповіді.
432. За умовами погашення розрізняють кредити:

1. Аннуітетні та з одночасним погашенням усієї суми одразу.
2. Депозитно-сертифікатні та фінансові.
3. Короткострокові та довгострокові.
4. Акцептні кредити й облігаційні позики.
433. Елементи вартості кредиту поділяються на:

1. Формалізовані та неформалізовані.
2. Активні та пасивні.
3. Номінальні та реальні.
4. Договірні та приховані.
434. Показник, що вказує на суму платежів, які у рахунок погашення кредиту позичальник заощаджує в результаті одержання кредиту на більш пільгових умовах, ніж ринкові, - це:
1. Грант-елемент.
2. Одноразову комісію банку-менеджеру.
3. Комісію за резервування коштів.
4. Примусовий депозит у встановленому обсязі від позики.
435. Які об’єкти не можуть належати до об’єктів лізингу?
1. Будівлі.
2. Автомобілі.
3. Природні ресурси.
4. Обладнання.
436.
Оренда засобів виробництва на період від кількох місяців до року – це:
1. Фіксінг.
2. Хайринг.
3. Поставка товарів відповідно до умов комерційної угоди.
4. Лізинг.
437. Лізинг, за якого по закінченні терміну угоди майно повертається лізингодавачеві, називається:
1. Роздільним.
2. Оперативним.
3. Зворотним.
4. Фінансовим.
438. Від чого залежить величина оплати за лізинг?
1. Від вартості майна, яке здається в оренду.
2. Від відсоткової ставки за кредит.
3. Від кількості платежів та графіку їх виплати.
4. Усі відповіді правильні.
439. Овердрафт – це: 
1. Кредитування за рахунок коштів державного та місцевих (муніципальних) бюджетів.
2. Кредитування шляхом списання з поточного рахунку позичальника в банку  грошових коштів понад їх наявний залишок в межах заздалегідь обумовленої суми.
3. Кредитування шляхом перерахування банком кредиту третім особам в оплату придбаних позичальником товарів, робіт та послуг.
4. Згода боржника оплатити переказний вексель.
440. Відмітність факторингу від форфейтингу полягає в тому, що об’єктом операції при факторингу переважно є:
1. Рахунок-фактура. 
2. Простий вексель.
3. Переказний вексель.
441. Форфейтингова операція закінчується:
1. Виставленням експортером рахунку на сплату товарів.
2. Придбанням форфейт–банком векселів без права регресу за їх оплатою.
3. Погашенням імпортером боргу перед форфейт–банком.
4. Акцептом імпортером платіжних документів.
442. До переваг форфейтинга для експортера (продавця) можна віднести:
1. Простоту документації та можливість швидкого оформлення вексельних боргових інструментів.
2. Відсутність ризиків (усі валютні ризики, ризик банкрутства гаранта, ризики зміни відсоткових ставок несе форфейтер).
3. Можливість отримати готівку одразу після постачання продукції або надання послуг.
4. Усі відповіді правильні.
443.
Повідомлення покупця про передачу фактор-фірмі прав щодо вимог експортерів і зобов’язань стосовно погашення платежів імпортером – це:
1. Аваль.
2. Відкрита цесія.
3. Прихована цесія.
4. Акцепт.
444.
За формулою дисконту можна визначити:
1. Суму платежу форфейтера продавцеві боргових зобов’язань.
2. Плату за факторинг.
3. Плату за комерційний кредит.
4. Суму лізингових платежів.
445. Лізинг – це:
1. Комплекс консультаційних послуг комерційного характеру у сфері управління та організацї виробництва.
2. Компекс послуг щодо забезпечення будівництва та експлуатації промислових, сільськогосподарських об’єктів тощо.
3. Форма товарного кредиту, яка поєднує орендні та кредитні відносини.
4. Усі відповіді правильні.
446. Лізинг привабливий тим, що:

1. Дозволяє економити на послугах посередницьких організацій.
2. Право власності на час оренди переходить до арендатора.
3. Дозволяє використовувати сучасне обладнання і технології у випадку нестачі фінансових ресурсів на їх придбання.
4. Правильні відповіді 1), 2) та 3).
447. Характерною рисою міжнародного лізингу є те, що:
1. Об’єкт лізингу є власністю лізингодавця протягом терміну дії договору.
2. Лізинг передбачає участь в орендних відносинах третьої сторони – виробника об’єкта лізингу.
3. Лізинг передбачає участь в орендних відносинах орендодавця та орендаря.
4. Лізингодавець та лізингоодержувач перебувають у різних країнах.
448. Лізинг, згідно з умовами якого всі зобов’язання і витрати з обслуговування обладнання/ майна бере на себе лізингоодержувач, є:
1. Чистим лізингом.
2. Стандартним лізингом.
3. «Мокрим» лізингом.
4. Лізингом з повним обслуговуванням.
449. Оперативний лізинг передбачає:
1. Лізингове майно передається лізингодавцем лізингоодержувачеві без посередників.
2. Лізингове майно передається лізингодавцем лізингоодержувачеві через посередників.
3. Перехід права власності на майно до лізингоодержувача після закінчення терміну дії лізингової угоди (або придбання майна за залишковою вартістю).
4. Предмет лізингу не переходить у власність лізингоодержувача.
450. Оперативний (короткостроковий) лізинг більш привабливий у таких випадках:

1. Обладнання має сезонний характер використання.
2. Якщо його об’єкт має високі темпи морального старіння.
3. Якщо заплановані доходи від його використання не окуплять його початкової ціни.
4. Усі відповіді правильні.
451. До недоліків лізингу може бути віднесено: 

1. Лізингоодержувач обмежений у розпорядженні об’єктом лізингу, оскільки не є його власником. 

2. У короткостроковому періоді за несприятливої кон’юнктури ринку може виявитися збитковим для лізингоодержувача.
3. Може виявитися дорожчим порівняно із придбанням об’єктом лізингу за допомогою банківського кредиту.
4. Усі відповіді правильні.
452. При прямому міжнародному лізингу: 

1. Лізингодавець купує об’єкт лізингу у національної компанії та надає його в лізинг іноземному партнеру.
2. Орендодавець купує об’єкт лізингу в іноземної компанії та надає його в лізинг вітчизняному лізингоодержувачу.
3. Об’єкт лізингу є власністю лізингоодержувача протягом терміну дії лізингової угоди. 

4. Лізингодавець і лізингоодержувач не знаходяться в різних країнах.
453. При непрямому міжнародному лізингу: 

1. Лізингодавець купує об’єкт лізингу у національної компанії та надає його в лізинг іноземному партнеру.
2. Орендодавець купує об’єкт лізингу у іноземної компанії та надає його в лізинг вітчизняному лізингоодержувачу.
3. Об’єкт лізингу є власністю лізингоодержувача протягом терміну дії лізингової угоди. 

4. Лізингодавець та лізингоодержувач не знаходяться в різних країнах.
454. Купівля спеціалізованою фінансовою компанією грошових вимог експортера до імпортера та їх інкасація являє собою:
1. Акцептно-рамбурсне кредитування.
2. Фронтинг.
3. Комерційне кредитування. 
4. Факторингову операцію.
455. Форфетування – це:
1. Форма банківського кредитування міжнародної торгівлі.
2. Збір фінансовим фахівцем розрізнених фінансових надходжень і кредитів для своїх клієнтів.
3. Продаж валюти за опціоном.
4. Купівля валюти по форварду.
456. До інструментів міжнародного кредиту належать:
1. Валютний своп.
2. Переказний вексель.
3. Валютний ф’ючерс.
4. Валютний опціон.
457. Операція, яка передбачає залік векселів банком експортера без права регресу, - це: 
1. Форфейтинг.
2. Факторинг.
3. Андеррайтинг.
4. Лізинг.
458. Форфейтер - це: 
1. Покупець товарів (робіт, послуг), який має грошову заборгованість перед їх постачальником. 

2. Постачальник товарів (робіт, послуг), який продає банку чи іншій фінансовій установі векселі, видані покупцем.
3. Особа, якій клієнт здійснює продаж векселів, виданих боржником.
459. При форфейтинговій операції купівля грошових зобов’язань, які оформлені векселями, здійснюється: 

1. Без права регресу.
2. З правом регресу.
3. Як з правом регресу, так і без. 
460. При факторинговій  операції купівля грошових зобов’язань, які оформлені векселями, здійснюється 

1. Без права регресу.
2. З правом регресу.
3. Як з правом регресу, так і без.
461. Об’єктом факторингової операції банку є: 
1. Право купівлі-продажу іноземної валюти.
2. Право вимоги боргу. 

3. Цінні папери. 
4. Деривативи.
462. При здійсненні форфейтингу єдиним забезпеченням наданих кредитів є:
1. Банківська гарантія.
1. Рухоме майно.
2. Нерухоме майно.
3. Облігації внутрішньої державної позики.
463. При форфейтинговій угоді експортер несе відповідальність тільки за:
1. Поставку товарів відповідно до умов комерційної угоди.
2. Якість наданих товарів.
3. Попередню оплату товарів відповідно до комерційної угоди.
4. Отримання вчасно платежів.
464. Причиною кредитної дискримінації або кредитної блокади може бути:

1. Оголошення дефолту позичальником.
2. Політичні розбіжності між кредитором і позичальником.
3. Недостатня надійність позичальника.
4. Усі відповіді правильні.
465. Забезпеченням кредиту НЕ можуть бути:

1. Незавершене виробництво.
2. Товарно-матеріальні цінності.
3. Кредиторська заборгованість.
4. Цінні папери.
466. До числа позитивних ефектів розвитку міжнародного кредиту НЕ належить:
1. Стимулювання зовнішньоекономічної діяльності країн.
2. Забезпечення безперервності міжнародних розрахунків.
3. Стимулювання переказу прибутків з країн-позичальників до країн-кредиторів.
4. Сприяння формуванню пільгових режимів для іноземних інвесторів.
СТРАХУВАННЯ 
У ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНІЙ  ДІЯЛЬНОСТІ
467.
Страхування зовнішньоекономічних зв’язків передбачає:
1. Майнове страхування.
2. Особисте страхування.


3. Страхування відповідальності.
4. Усе перераховане разом.
468.
Страховий захист інтересів осіб, які можуть завдати шкоду фізичним чи юридичним особам унаслідок своєї діяльності або бездіяльності, є завданням:
1. Особистого страхування.
2. Майнового страхування.
3. Страхування відповідальності.
4. Страхування фінансових ризиків.
469.
Страхування делькредере є видом:
1. Особистого страхування.
2. Страхування відповідальності.


3. Перестрахування.
4. Майнового страхування.
470.
Страховий захист від ризиків за короткостроковою дебіторською
заборгованістю по поставках товарів і послуг внутрішнім і закордонним
замовником особисто на термін не більше 180 днів - це:
1. Страхування депозитів.
2. Страхування делькредере.


3. Страхування валютних ризиків.
4. Страхування зовнішньоторговельної діяльності.
471. Майнові інтереси, пов’язані із дожиттям громадян до певного віку чи строку, зі смертю, з настанням інших подій у житті громадян  - це: 

1. Майнове страхування.
2. Страхування життя.
3. Страхування соціальних ризиків.
4. Страхування відповідальності.
472. Майнові інтереси, пов’язані із володінням, користуванням та розпорядженням майном є об’єктом - це:
1. Страхування відповідальності.
2. Страхування підприємницьких ризиків.
3. Майнове страхування.
4. Бізнес-страхування.
473. Максимальна страхова сума у майновому страхуванні визначається: 

1. Страховим тарифом.
2. Страховою вартістю.
3. Страховою премією.
4. Страховою виплатою.
474. У договорі страхування під страховою премією розуміється: 

1. Передбачена у договорі страхування грошова сума, у межах якої страховик зобов’язаний зробити страхову виплату у разі настання страхового випадку.
2. Cума коштів, що підлягає сплаті страхувальником страховику за страхування.
3. Cума коштів, що виплачується страхувальнику (застрахованій особі, вигодонабувачу) у разі настання страхового випадку.
475. У договорі страхування під страховою сумою розуміється:

1. Cума коштів, що виплачується страхувальнику (застрахованій особі, вигодонабувачу) у разі настання страхового випадку.
2. Cума коштів, що підлягає сплаті страхувальником страховику за страхування.
3. Передбачена у договорі страхування грошова сума, у межах якої страховик зобов’язаний зробити страхову виплату у разі настання страхового випадку.
476.
Валютне застереження являє собою:
1. Умову, яка спеціально вноситься до зовнішньоторговельного договору з метою страхування експортера чи кредитора від ризику знецінення валюти платежу.
2. Систему економічних та організаційних заходів, які використовуються при застосуванні дисконтної ставки (відсотка) при регулюванні
інвестицій та збалансуванні платіжних зобов’язань.
3.
Систему економіко-правових та організаційних заходів, які регламентують операції з національною та іноземною валютою.
4.
Цільову операцію центрального банку щодо купівлі-продажу іноземної валюти з метою обмеження (зниження, підвищення, підтримки) курсу національної валюти.
477.
За умови, що валюта ціни і валюта платежу збігаються, але величина суми платежу, обумовленої контрактом, залежить від зміни курсу
валюти платежу стосовно іншої, більш стабільної валюти,
застосовуються:
1. Непрямі валютні застереження.
2. Індексні валютні застереження.
3. Прямі валютні застереження.
4. Однобічні застереження на користь експортера.
478.
Мультивалютне застереження – це застереження:
1. Яке застосовується у випадку, коли ціну товару
зафіксовано в одній з найбільш поширених у міжнародних розрахунках валют, а платіж передбачається в іншій грошовій одиниці (наприклад,
національній валюті).
2. Яке застосовується у випадку, коли зміна курсу валюти ціни виходить за обумовлені контрагентами межі коливань.
3. За яким сума платежу залежить від індексів цін.
4. Дія якого базується на коригуванні суми платежу
пропорційно зміні курсу валюти платежу до певного підібраного набору валют.
479.
Страхування вантажів також називається:

1. Карго.
2. Карга.
3. Каско.
4. Осаго.
480. Страхування валютних ризиків від несприятливих змін курсу валют у майбутньому – це:
1. Інвестування.
2. Кредитування.
3. Мультивалютна перевірка.
4. Хеджування.
5. Акцептування.
481.
Міжнародні страхові операції, згідно з якими договори страхування укладаються через агентські організації страховика за кордоном, – це:
1. Прямі міжнародні договірні операції.
2. Пряме страхування.
3. Посередницьке страхування.
4. Перестрахування.
482.
Термінові валютні операції, здійснювані банками на договірній основі з метою купівлі/продажу валюти за курсом, зафіксованим на день
угоди, являють собою:
1. Форвардні операції.
2. Валютний опціон.
3. Заморожування іноземних активів.
4. Валютні застереження.
483.
Фронтинг – це операція, за якою:
1. Договори страхування укладаються через агентські організації страховика за кордоном.
2. Компанія оформляє страховий поліс, але ризик
(частину або весь) передає іншому страховику, який не фігурує у договорі страхування.
3. Передбачається, що договори страхування укладаються самостійними юридичними страховими компаніями за кордоном.
4. Страхувальник однієї країни укладає договір страхування із страховиком іншої держави.
ЕФЕКТИВНІСТЬ
 ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ
484.
Експорт для підприємства економічно виправданий, якщо:

1. Дохід від експорту перевищить дохід від реалізації товару на внутрішньому ринку.
2. Продукція не знаходить збуту на внутрішньому ринку.
3. Підприємство диверсифікує свою діяльність.
4. Усі відповіді правильні.
485. Як накладні витрати відображаються на результатах ЗЕД підприємства?

1. Зменшують чистий прибуток.
2. Збільшують чистий прибуток.
3. Не впливають на чистий прибуток.
4. Технологічний процес виробництва експортної продукції подовжується.
486. Економічний ефект – це:

1. Ефект зростання в економічному середовищі.
2. Економія виробничих ресурсів, тому що вони є в обмеженій кількості.
3. Позитивний результат економічної діяльності у вигляді різниці між грошовим доходом, отриманим від цієї діяльності, та грошовими витратами на її здійснення.
4. Можливість заощадити грошові ресурси при здійсненні угоди купівлі-продажу за заниженою ціною.
487. Економічний ефект експортної операції – це: 

1. Абсолютна величина.
2. Відносна величина. 

3. Аналогічний прибутку.
488. Виробнича собівартість експортних товарів включає: 

1. Матеріальні витрати та амортизаційні відрахування.
2. Матеріальні витрати, витрати на оплату праці, відрахування на соціальні потреби, амортизаційні відрахування.
3. Матеріальні витрати та витрати на транспортування товарів. 

4. Комерційні витрати за вирахуванням витрат на оплату праці.
489. Різницю витрат на вітчизняне виробництво товарів, запланованих до отримання за імпортом, і витрат на виробництво товарів, експортованих в обмін на цей імпорт, характеризує:
1. Абсолютний показник економічної ефективності зовнішньої торгівлі.
2. Відносний показник економічної ефективності зовнішньої торгівлі.
3. Валютні витрати на оплату імпортних товарів.
4. Виручка-нетто від імпорту.
490.
Умовою економічної доцільності здійснення зовнішньоекономічної  операції є:
1. Позитивна величина абсолютного ефекту.
2. Від’ємна величина абсолютного ефекту.
3. Абсолютний ефект дорівнює нулю.
4. Абсолютний ефект більше 2.
491.
Критерієм оптимальності зовнішньоекономічної діяльності є:
1. Критерій мінімізації витрат.
2. Максимізація чистого доходу від зовнішньоекономічної діяльності.
3. Максимальна вигода для всіх учасників зовнішньоекономічних зв’язків.
4. Усі відповіді правильні.
492.
До соціально-економічних факторів впливу на результати ЗЕД належать:
1. Доходи населення, рівень інфляції, рівень цін і тарифів.
2. Доходи населення, рівень інфляції, витрати, рівень цін і тарифів.
3. Доходи населення, рівень інфляції, рівень цін і тарифів, рівень автоматизації виробництва.
4. Доходи населення, рентабельність виробництва, витрати, рівень цін і тарифів.
493.
Добуток відпускної ціни експортної продукції на її кількість дорівнює:
1. Виробничій собівартості експортної продукції.
2. Повній собівартості експорту.
3. Валютній виручці-нетто від експорту продукції.
4. Народногосподарській ефективності експорту.
494.
Народногосподарська ефективність імпорту визначається як відношення:
1. Виручки-нетто від імпорту до виручки-нетто від експорту продукції.
2. Витрат на вітчизняне виробництво імпортної продукції до валютних витрат на оплату імпортних товарів.
3. Валютних витрат на оплату імпортних товарів до
виробничої собівартості експортної продукції.
4. Валютної виручки-нетто від експорту продукції до її
виробничої собівартості.
495.
Відношення валютних витрат на оплату імпортних товарів до виробничої собівартості експортної продукції – це:
1. Відносний показник ефективності зовнішнього товарообміну.
2. Показник абсолютної ефективності зовнішнього обміну.
3. Валютна виручка-нетто від експорту продукції.
4. Валютні витрати на оплату товарів.
496.
Підприємство з іноземними інвестиціями може бути: 

1. Виробником товарів для внутрішнього ринку.
2. Каналом збуту.
3. Експортером.
4. Усі відповіді правильні.
497. До основних мотивів приймаючої сторони при створенні СП НЕ належать: 

1. Збільшення обсягів імпорту.
2. Підвищення конкурентоспроможності вітчизняної продукції.
3. Використання передової зарубіжної техніки та технології.
4. Залучення додаткових матеріальних і фінансових ресурсів. 
498. До основних мотивів іноземного інвестування НЕ належать: 

1. Залучення до сировинних ресурсів країни створення СП.
2. Отримання додаткового прибутку за рахунок збільшення обсягів продажу.
3. Освоєння нових ринків. 

4. Економія на транспортних витратах і обході митних бар’єрів.
499.
Відношення нетто-прибутку іноземного партнера до внеску іноземного партнера спільного підприємства у статутний фонд дорівнює:
1. Брутто-прибутку іноземного партнера.
2. Річній рентабельності діяльності іноземного учасника СП.
3. Показнику інтегрального ефекту.


4. Загальному народногосподарському ефекту від діяльності СП.
500. Для визначення економічної ефективності участі в спільному підприємстві українського партнера використовуються такі показники:
1. Показник інтегрального ефекту.
2. Сума коштів, які український партнер сплачує до бюджету.
3. Нетто-прибуток.
4. Усе перераховане разом.
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14. Офіційний сайт СОТ. Режим доступу: http:// www.wto.org
15. Офіційний сайт Світового центру даних з геоінформатики та сталого розвитку. Режим доступу: http://wdc.org.ua/uk/sustainabledevelopment/ publications.

16. Офіційна сторінка статистичної бази ООН. Режим доступу:  http://www.trademap.org
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